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Аннотация
Совершенно не важно, в какой сфере находится ваш бизнес.

Уникальность моих способов в том и состоит, что они подходят
для любого рода деятельности, будь то компания, реализующая
физические товары, инфо-продукты или торгующая  онлайн,
крупное промышленное предприятие или фирма, оказывающая
услуги. В  этой книге я особое внимание уделяю скрытым
источникам дохода, которые есть абсолютно в любом бизнесе.
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«Раскрутить» бизнес – задача не из простых, но, зная как

и в каком направлении двигаться, можно добиться следую-
щих результатов:

– повысить трафик и конверсию;
– настроить продажи;
– использовать скрытые источники дохода в бизнесе;
– перевести бизнес на качественно иной уровень;
– масштабировать бизнес.



 
 
 

Совершенно не важно, в какой сфере находится ваш биз-
нес. Уникальность моих способов в том и состоит, что они
подходят для любого рода деятельности, будь то компания,
реализующая физические товары, инфо-продукты или тор-
гующая онлайн, крупное промышленное предприятие или
фирма, оказывающая услуги.

В этой книге я особое внимание уделяю скрытым источ-
никам дохода, которые есть абсолютно в любом бизнесе. Вы
наверняка даже не догадываетесь, откуда еще можно брать
деньги, когда, казалось бы, все источники вы уже использо-
вали. Я готова поделиться с вами многими секретами, кото-
рые помогут вам поднять бизнес на другой уровень и полу-
чать доходы совершенно иного порядка. Главное – вам для
этого не придется тратить ни копейки. Заманчиво? Тогда по-
ехали!



 
 
 

Итак, знакомая ситуация – вы, вроде бы, человек прогрес-
сивный и увлеченный, постоянно чему-то учитесь и совер-
шенствуетесь, используете инновационные бизнес-решения,
но  воз и  ныне там: выше определенной планки прыгнуть
не удается. Вашей вины в этом нет – вас просто никто еще
не научил использовать скрытые, невидимые под обычным



 
 
 

углом зрения источники дохода. Ваш действующий бизнес –
это и есть тот Клондайк, откуда мы сейчас вместе научим-
ся вытаскивать деньги. Читайте, Запоминайте, Повторяйте,
и денежный источник забьет с новой силой!



 
 
 

 
Почему вы раньше этого не знали

 
Причины, почему человек не видит деньги, условно ском-

понованы в несколько групп:

–  Он сосредоточен на  проблемах и  путях их решения.
А мы знаем, на чем фокус – таковы и результаты;

–  Потому что не  хочет, потому что так легче, потому
что решение текущих задач подсознательно несет меньший
риск. Когда делаешь привычные дела, и, кажется, куда-то
продвигаешься, забываешь, что это  – обычное продвиже-
ние по  стандартной схеме. Тогда как стремление к новым
целям  – это решение новых задач. А  это новые действия,
то есть неизвестность, а  шаг в  неизвестность  – это опас-
ность. Для большинства людей, следовательно, выбор оче-
виден. Но есть и меньшинство другого типа – новое им ин-
тересно и увлекательно, причем именно для этой категории
людей и открываются новые горизонты.
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