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Аннотация
Avant vous, la quatrième partie du livre d’Alexander Nevzorov

“300 millions de dollars”. En 2010, l’auteur s’est fixé comme objectif
d’obtenir 300 000 000 $ pour trois mois. En fait, c’est le livre entier,
y compris la quatrième partie. Il convient d’ajouter que le cinquième
livre suivant est en préparation pour publication.
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Je pense qu’il est temps d’écrire le quatrième livre suivant,

sur le fait de me recevoir trois cent millions de dollars pour
trois mois. Il y a déjà huit ans, au début du quatrième trimestre
2010, j’ai décidé de recevoir cet argent avant la fin de l’année,
soit en octobre, novembre et décembre. Le premier livre a été
publié sous la forme d’un journal intime où je me suis penché
sur cette occasion et sur d’autres. Nous sommes le 12 juin 2018.
Le temps est d’environ six heures du soir, heure de Moscou.
Ici je ne vais pas mettre de dates, je dirai seulement que je
vais l’écrire (le livre) rapidement, car j’écris tout le reste. À
la fin du récit, je vais mettre un chiffre. Je pense que ce sera
bientôt. Le texte de ce livre sera présenté dans des paragraphes
séparés par un “grand” espace. Peut-être que je vais mettre dans



 
 
 

cette histoire documentaire et des photos, nous verrons comment
cela fonctionne quand le livre est fait. Donc, comme on dit, on
commence!

Depuis huit ans, beaucoup de choses ont changé. Et en
général, et en particulier, et dans ma vie, et dans la vôtre, cher
lecteur. Est-ce que la personne change? Qui répondra à cette
question? En relisant maintenant le début du premier livre, “Trois
cent millions de dollars”, je comprends que rien n’a changé en
moi. Sous chaque ligne, sous chaque mot, je signerai à nouveau.
Pourquoi Probablement parce qu’il a écrit le livre non pas comme
une œuvre subordonnée à une sorte de plan ou de but, mais ce qui
est sorti du cœur, du cœur, comme on dit. Était-ce naïf? Non, ce
n’est pas Était-ce une fraude (pour vous-même, pour d’autres)?
Non, ce n’est pas Ai-je embelli ou exagéré? Non, non et non

Il y a huit ans, je me suis fixé pour objectif d’obtenir trois cent
millions de dollars en trois mois. Où l’obtenir? De n’importe où
Pourquoi trois cent millions? J’ai juste aimé ce nombre, un triple
avec huit zéros. Pourquoi pour trois mois? Et pourquoi pas? Je
suis parti du postulat que tout est entre les mains de l’homme.
Tous ses désirs sont comblés. Et il a commencé à construire un
plan pour obtenir de l’argent par le pouvoir de la pensée. Quel
en fut le résultat? Avez-vous lu le premier livre, cher lecteur? Je
ne pense pas. Parce que ses ventes sur Internet sont encore très
faibles. Je ne répéterai pas ici tout ce que j’ai écrit plus tôt. Si



 
 
 

vous êtes intéressé, achetez et lisez. Ici, je dirai seulement que
je continue à croire que les désirs de l’homme sont satisfaits. De
plus, ils sont exécutés instantanément.

Mais qu’est-ce que j’ai réalisé moi-même pendant ces huit
dernières années? Combien ai-je pour des millions de dollars? La
voici: “le moment de vérité”. Aujourd’hui, j’ai 14 mille roubles
sur mon compte. Totalement? Oui Comment ça? L’auteur se
contredit. Il dit que les désirs sont satisfaits, mais il ne peut pas
satisfaire son désir. Pourquoi alors, et écrire le livre “Trois cent
millions de dollars”? Parce que ce n’est pas la fin. Pas la fin du
désir, pas la fin de la vie, pas la fin du livre.

Qui suis-je, Alexandre Nevzorov, qui s’imagine être un dieu
et veut recevoir (de rien) jusqu’à trois cent millions de dollars?
Je vais vous parler de moi. Maintenant que j’ai 60  ans, cet
événement remarquable s’est produit il y a moins d’un mois. Je
suis un jeune retraité, avec une pension de 9  500  milliers de
roubles. Je travaille au mieux de mes capacités, effectuant un
travail pas très qualifié ces dernières années. J'écris des livres.
Vous ne croirez pas, mais aujourd’hui je les ai publiés dans la
maison d’édition Ridero près de cinq cents. Tous les livres sont
disponibles sur Internet, en accès gratuit et en vente libre. Mais
je ne suis pas un écrivain professionnel, car je ne peux pas encore
vivre des revenus des livres. Le “chèque” moyen du mois est
maintenant de 2 000 à 3 000 roubles.



 
 
 

Il y a cinq ans, je me suis mariée. Avec une nouvelle femme,
nous nous sommes rencontrés à la danse. L’automne dernier,
a acheté une maison de deux étages en jardinage près de Saint-
Pétersbourg (à Sinyavino), ce printemps – une voiture. Si cela
fonctionne (je le répète), je vais insérer dans le texte des
illustrations de ma vie personnelle.

Été, nature, maison de campagne Air frais, silence, paix. Vie
dimensionnelle, éveil précoce, travail (vous ne voulez donc pas
utiliser le mot “travail” dans ce contexte) sur le site. Arrivées
des invités, brochettes, amusement. Pêche, vélo, créativité. Suite
du livre “300  millions de dollars”. Le matin, le message de
“PochtBank” est arrivé. La contribution (14  mille) a  généré
un intérêt trimestriel  – 199  roubles. Maintenant, mon compte
bancaire est devenu un peu plus gros.

Hier j’ai pensé à ça. Pourquoi, en présence de tant de
livres publiés (496  pièces), les ventes en roubles sont-elles
si faibles? Que faire ensuite? Ecrire de nouvelles œuvres ou
promouvoir déjà écrit? Ou combinez ces actions, mais dans
quelle proportion? Un si grand (comme je crois) le nombre
d’œuvres que j’ai écrites dans un temps relativement court. En
plus de la première partie de “300000000 $”, écrite en 2010,
tout le reste (pratiquement) est sorti de mon “stylo” pendant
un an et demi (2017—2018). Sans aucun doute, vous devez



 
 
 

“promouvoir” votre produit. Mais comment? Comment le faire
sans investissements en espèces? Le minimum, pour ainsi dire,
“le sang”. Bien sûr, pas le sang, mais l’esprit, l’âme et la créativité.
Et si, ici, maintenant, sur ces pages, cherchez des moyens de
promouvoir leurs œuvres sur le marché de masse? A peine dit
que fait.

Le moyen le plus simple, le plus direct et le plus court de
vulgariser une idée (produit) passe par Internet. Ceci est évident
Et puis vous pouvez (et devez) utiliser les réseaux sociaux, qui
comprennent une grande majorité de mes lecteurs potentiels.
Lequel d’entre eux (à partir des réseaux) pour commencer? Je
choisis VKontakte. Au fait, j’invite tout le monde à me contacter
sur VKontakte. Trouvez-moi, ce n’est pas difficile. Mon nom
est Alexander années Nevzorov pour moi maintenant (été 2018)
60, la ville – Saint-Pétersbourg. Aujourd’hui, j’ai des amis de
2,6 mille personnes. Je ne nie personne. Je vous invite aussi.

In Touch, à l’exception d’un profil personnel, j’ai ouvert les
pages 3  – Interviewer Alexander Nevzorov, poète Alexander
Nevzorov et astrologue Alexander Nevzorov. J’invite les abonnés
à ces pages. L’ouverture de trois pages, bien sûr, ne suffit pas
à populariser mes livres. Une petite pensée (ici maintenant), je
décide d’ouvrir deux pages – « érotique Vitaly Mushkin” et «
Tales of Leon framboise”. Vitaly Mushkin et Leon Malin sont
mes pseudonymes. L’ouverture (et la maintenance) de nouvelles



 
 
 

pages ne garantit pas l’intérêt des lecteurs pour les œuvres.
Vous devez trouver quelque chose de nouveau (complètement
nouveau), qui attirera beaucoup d’attention sur les livres. Que
pourrait-il être? Que sera-ce? Quoi alors?
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