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Аннотация
У каждого из нас есть заветное желание. И мы точно знаем,

что именно попросили бы у доброго волшебника, если бы он
существовал. Так вот, он существует, его зовут Роман, и он может
исполнить любое ваше желание, но всего лишь одно. И ему
взамен не надо вашей души или ответных услуг, он всё сделает
бескорыстно. Единственное условие заключается в том, что Роман
обязан предупредить вас о всех минусах вашего желания. Но ведь
это же мелочь! Ради мечты можно его и послушать.



 
 
 

1
– Вот, пожалуйста, это твой первый офис, – Константин

развёл руки в стороны, словно стараясь обнять воздух в тес-
ной комнате, – нравится?

– Так себе, если честно, – Роман с удивлением оглядел
четыре стены, два стула и крошечный стол в центре. В ок-
не дымила трубами какая-то фабрика или, возможно, это
вообще был крематорий. Когда Константин говорил слово
«офис», Роман представлял что-то более цивилизованное, с
красивой мебелью и панорамными окнами, выходящими на
старые улочки Москвы. Но в реальности всё оказалось чуть
скромнее. – Ты же говорил, что мы – солидная компания.
Что-то с солидностью у нас проблемы.

– Рома, мы – солидная компания, так и есть, – Константин
потрепал его по плечу, – а ты всего лишь стажёр. Думаешь,
что тебе сразу положено что-то большее? Сначала покажи
себя, а уже потом отдельно поговорим про солидность.

– Так я же не за себя беспокоюсь. Клиенты ведь будут со-
мневаться. Придут, увидят эту обстановку и не станут свя-
зываться!

– Очень смешно! Ради такой возможности никто отказы-
ваться не станет, даже если ты в коровнике начнёшь их при-
нимать. Так что за обстановку не волнуйся. И за себя тоже,
сегодня у тебя всё равно только самые простые случаи,  –
Константин взялся за ручку двери и потянул её на себя, –
чисто для тренировки. Клиентов тебе подобрали неприхот-



 
 
 

ливых, так что зря переживаешь. Поэтому давай – садись,
вспоминай всё, чему тебя учили и применяй. А я буду на-
блюдать. И поменьше волнений, иначе кто-нибудь точно за-
сомневается.

С этими словами он выскользнул наружу, оставив Рома-
на в одиночестве. Тот постоял немного, ещё раз на всякий
случай выглянув в окно, чтобы убедиться, что никаких ста-
рых улочек здесь действительно не предусмотрено, после че-
го сел за стол и положил на него свою папку с пустыми листа-
ми. Как старый прагматик, он до конца не верил в то, чем ему
предложили заниматься, но денег с него не требовали, нару-
шать закон не предлагали, а вот зарплату наоборот – обеща-
ли платить регулярно, пусть пока и не так много, как хоте-
лось бы. Единственным подвохом Роману казалась сама суть
этой работы.

– Можно? – он и не заметил, что дверь уже открылась и
на пороге появился первый посетитель – невысокий мужчи-
на лет пятидесяти в поношенном пальто. Ног из-за стола не
было видно, но Роман готов был поспорить, что из-под паль-
то торчат серые брюки советского покроя и самые дешёвые в
мире ботинки из кожзама, грязные и потёртые. Роман и сам
совсем недавно одевался в подобном винтажном стиле, по-
ка его не нашли, отмыли и открыли глаза на существование
более новых вещей.

–  Конечно-конечно, проходите,  – он встал и указал ру-
кой на стул напротив, мельком взглянув на ноги посетите-



 
 
 

ля. Спор он бы проиграл, на ногах были кроссовки, пусть и
грязные. – Присаживайтесь.

Мужчина неуверенно сделал шаг вперёд, с сомнением
осмотрел предложенный стул и сел, оглядываясь по сторо-
нам. Роман занервничал, опасаясь, что тот сейчас уйдёт, не
найдя офис достаточно презентабельным, хотя и сам клиент
тоже был малость потрёпанным.

– Чем могу помочь? – спросил он, стараясь отвлечь посе-
тителя.

– Я не сумасшедший, если что, – предупредил тот, и уста-
вился в точку над головой Романа, – мне сказали, что вы мо-
жете исполнять желания. Я просто поинтересоваться зашёл.

– Да, вам правильно сказали. Вот только не желани-я, а
желани-е, всего одно.

– Любое?
–  Теоретически – любое, за некоторым исключением.

Некоторые желания невозможно выполнить в принципе.
– А это что за желания такие?
–  Вы действительно хотите, чтобы я рассказал вам о

них? – Роман слегка наклонил голову и нахмурил брови, что-
бы смотреть исподлобья. На курсах говорили, что лучше все-
го выглядеть грозным и загадочным, лишая клиента уверен-
ности в себе.

– А это что, уже считается желанием? – мужчина действи-
тельно испугался. – Я ведь всего лишь спросил. Нельзя спра-
шивать?



 
 
 

– Нет, почему же? Спросить можно, – Роман немного рас-
слабился, всё было не так уж и страшно, как он себе нафан-
тазировал. Клиент боялся его, потому что не понимал, с кем
именно имеет дело. С этой мыслью можно было работать. –
Ну вот представьте себе, вдруг вы захотели стать чемпионом
Формулы-1, скажем, в 1832-м году. Вряд ли подобное жела-
ние исполнимо, ну только если вам очень-очень хочется.

– Я не захотел, мне не надо чемпионом, – засуетился кли-
ент и махнул рукой, словно отгоняя летающие вокруг дур-
ные слова про спортивные победы.

– Ну и хорошо. А чего же вы хотите?
– Я хочу миллиард долларов.
Чего-то такого Роман и ожидал. Даже не так – он ждал

именно этого. На двухмесячных курсах он всё время только
и думал о том, как к нему будут приходить разные люди с
одним и тем же желанием – дайте денег! Человечество жутко
предсказуемо, сначала оно хочет конфет, ёлку и мандарины,
а, повзрослев, меняет целых три желания на одно более ём-
кое – денег побольше, а дальше я сам, не беспокойтесь, сиди-
те-сидите. Исполнять такие желания как-то слишком скуч-
но, подобная работа ничем не отличается от работы водите-
ля автобуса, наматывающего бесконечные круги по одному
и тому же маршруту. Тоска смертная!

– Ну так что, можете это исполнить? – мужчина смотрел
на Романа с надеждой.

– Да, могу, – сказал тот, переложил папку на колени и вы-



 
 
 

тащил из неё лист, – давайте только обсудим ваше желание,
чтобы избежать сюрпризов.

– Каких сюрпризов? – удивился собеседник. – Сюрпризов
не надо, только деньги, миллиард, чтобы точно-точно…

– Понятно, понятно, – остановил его Роман, – мне просто
нужны детали. Как вы хотите деньги – наличными или на
банковскую карту?

– Наличными! Карты, они знаете, ненадёжны, в любой мо-
мент могут…

– Хорошо, миллиард стодолларовыми купюрами будет ве-
сить тонн десять, кажется. Хранить вы это где будете? Это
же чёртова куча бумаги! Её крысы сожрут, если раньше воры
и соседи не растащат. Ну или сгниёт половина от сырости.
И не забывайте, что вам придётся деньги сначала менять в
банке на рубли, у нас доллары мало где принимают. Поме-
нять десять тонн денег, представляете? И кстати – в банке по
паспорту! А в паспорте ваша прописка. Не боитесь?

– Ничего себе! – мужчина в задумчивости почесал небри-
тую щёку, но заулыбался, – давайте тогда в рублях что ли.
Но ту же сумму, по курсу.

– В рублях это ещё больше, тонн одиннадцать, а квартирка
у вас, скорее всего, небольшая, – Роман сделал паузу, дожи-
даясь, что клиент подтвердит его слова, и тот согласно заки-
вал головой, – ну вот, вы захотите купить новую, побольше,
и перевезти деньги туда. Допустим, вы в прекрасной физи-
ческой форме, – он ещё раз остановился, позволяя мужчине



 
 
 

оценить свои силы и возраст, – и вы можете за раз перене-
сти сразу 20 килограмм. Пусть даже только до машины. Это
же 550 раз нужно будет сходить туда и обратно. И в новой
квартире ещё столько же. А грузчиков нанять в таком деле –
это сразу жди беды! Да что грузчиков? Тут не каждого друга
можно попросить о помощи!

– Ну тогда давайте на карточку, я лучше с неё потом всё
сниму. А то и правда – тяжело носить будет.

– Конечно, так гораздо проще, давайте на карту! Но и тут
есть минусы, – Роман невесело улыбнулся и закатил глаза,
давая понять, как тяжело живётся миллиардерам. – Сначала
банк, а потом и налоговая служба придут к вам и спросят:
Сергей Иванович, а где вы взяли столько денег?

– Анатолий Степанович меня зовут, – робко перебил его
мужчина.

– Ну Анатолий Степанович, налоговой вообще всё равно,
как вас зовут. Они там злые все, как собаки. Вцепятся в ваши
деньги, отберут их, а вас ещё и в тюрьму посадят за незакон-
ное обогащение. У вас же никаких бумаг на эти деньги нет.

– Не-не, тогда давайте назад, наличными, – Анатолий Сте-
панович погрустнел и наконец расстегнул пальто, – как я сна-
чала и говорил.

– Вы думаете, вас так не найдут? Как только вы хоть ра-
зок потратите значительную сумму, вас обязательно заметят,
причём ещё не обязательно, что налоговая. А там опять неда-
леко и до тюрьмы, и это в лучшем случае. Хотя, если вы уме-



 
 
 

ете отмывать деньги, то у вас есть шанс. Вы ведь умеете?
– А это что надо делать?
– Боюсь, с такими познаниями вас убьют раньше, чем аре-

стуют, – Роман сделал вид, будто что-то записывает на листе,
придавая солидности своим словам, – впрочем, если вы го-
товы к столь серьёзным трудностям, то всё в порядке.

– Подождите, а если я его выиграю в лотерею? – у посети-
теля словно зажглась лампочка над головой, – это же закон-
но! И никто с меня ничего не станет требовать. Вот! Давайте
я миллиард выиграю!

– А мне нравится, – похвалил посетителя Роман, – дей-
ствительно, хорошая идея. Почти без минусов, только так,
по мелочи.

– И тут минусы? Это какие?
– Да мелочи, говорю же. Просто ни в одной стране столько

денег никто не разыгрывает. Это придётся какую-то всемир-
ную лотерею запустить ради вас, но это ничего, это можно.
Вот только вас каждая собака на планете знать будет, когда
вы миллиард получите, а потом ещё, кстати, и налог с него
заплатите. Но вот дальше будет хуже. Вы когда-нибудь чита-
ли про людей, выигравших большие деньги?

– Да что-то читал, но так, немножко.
– Тогда вы должны знать, что ни один из них не сумел

сохранить свой выигрыш. Вокруг этих счастливчиков сра-
зу же объявляются советчики, которые обязательно помогут
правильно пристроить деньги. А ещё родственники набега-



 
 
 

ют, наследники отравить пытаются. У вас же есть дети, вну-
ки, жена? И, учитывая вашу будущую известность, думаю,
пара тысяч женщин заявят, что родили от вас детей. Или да-
же больше, сейчас трудно сказать. Вы перестанете общаться
с друзьями, потому что будете считать, что они вам завиду-
ют. Ну не машите головой – будете-будете! Потому что они
на самом деле станут завидовать, в долг начнут просить, и
вы с ними всё равно разругаетесь. На вас подадут в суд все,
кому вы хоть раз в жизни наступили на ногу, да и кому не
наступали – тоже подадут. Вы будете жить в судах, адвокаты
будут тянуть из вас деньги и через пару лет вы помрёте от
инфаркта. Но это будут яркие два года, они стоят всего этого.

– И что делать? – клиент наконец воспользовался корот-
кой передышкой Романа. – Ведь миллиардеры как-то живут,
я видел по телевизору, у них всё хорошо. А вы говорите –
отравят, засудят. Их же не отравили!

– Анатолий Степанович, подумайте – почему они живут
хорошо и спокойно, а у вас этого не получится? На минуточ-
ку прикиньте.

Клиент помолчал, изображая размышления, а потом про-
сто пожал плечами.

– Я не знаю, – сказал он, – а вы в курсе?
–  Ну конечно! Понимаете, никто не становится настоя-

щим миллиардером сразу. Те, кто получил деньги в один мо-
мент, обязательно всё теряют, это как закон Ньютона – про-
сто всегда работает и ничего нельзя поделать. А вот когда вы



 
 
 

долго готовитесь, когда богатеете постепенно, ну или, допу-
стим, двадцать лет ждёте наследство, ваше сознание меняет-
ся, вы начинаете думать как миллиардер, причём уже зара-
нее. И когда вы получаете деньги – вы уже готовы к ним, вы
в гармонии с этим состоянием, и ничто не сможет помешать
вам наслаждаться. Понимаете?

– Так что делать-то тогда? Как мне получить деньги?
– Предлагаю следующий способ – миллиард после того,

как вы будете готовы. Вы пока не получаете ничего, но на-
чинаете готовиться к тому, что разбогатеете. Прямо сейчас
приходите домой, ложитесь и представляете, что деньги эти
у вас уже есть. Причём это надо делать не так, как вы меч-
тали раньше – мол, ах, вот если бы у меня был миллиард,
я бы купил свечной заводик! Нееееет! Обдумывайте ситуа-
цию, словно деньги у вас уже в руках, без слова «если». Про-
буйте начать меняться – купите себе что-нибудь дорогое, на-
грубите продавцу в магазине, снимите на пару дней машину
с личным шофёром, только не такси, а какой-нибудь лиму-
зин, посмотрите на людей свысока, – Роман сам не очень хо-
рошо знал, что именно отличает миллиардеров от других лю-
дей, но с таким клиентом это было не слишком важно. – Вам
нужно прочувствовать атрибуты роскошной жизни, макси-
мально роскошной, я бы даже сказал – безгранично! А по-
том, когда вы будете готовы, сразу же получите миллиард, и
вам даже не придётся об этом напоминать. Я просто пришлю
его вам.



 
 
 

– И сколько это надо ждать? – заинтересовался Анатолий
Степанович.

– Так, дайте-ка подумать, – Роман внимательно осмотрел
клиента и нарисовал на листке несколько ничего не знача-
щих завитушек, словно пытался вести расчёты, – думаю, лет
десять вам будет достаточно. Да, определённо будет.

– Да мне же тогда будет 64 года, я и помереть могу до
тех пор. Вот же чёрт! А вы вот сказали, что можно богатеть
постепенно, вот это можно сделать? Фирму мне открыть ка-
кую-нибудь?

– Ну конечно можно! – с энтузиазмом сказал Роман, ругая
себя за то, что сам даёт клиенту подсказки. – Только тогда
это и будет вашим желанием – постепенно богатеть. Но мил-
лиарда вы никогда не заработаете.

– Почему? Давайте я буду богатеть на сто миллионов в
год! И так вот заработаю!

– Анатолий Степанович, да это ведь почти то же самое,
что и получить миллиард сразу. Через пять минут набегут
наследники, друзья и незнакомые женщины с детьми. И ещё,
подумайте, как быстро к вам придут нужные люди, когда
узнают, сколько денег приносит ваша компания? Я думаю,
вы и полгода не продержитесь, как у вас всё отберут. Не оби-
жайтесь, но вы пока ещё слишком мягки для такого бизнеса,
вам обязательно нужно подготовиться. Нет-нет, вы на следу-
ющий год ещё сто миллионов заработаете, и снова у вас их
заберут. А через два года такой жизни – инфаркт. Вы пой-



 
 
 

мите, я вас не отговариваю. Хотите такой вариант – да по-
жалуйста, только скажите, всё устроим. Прямо сейчас поста-
вим точку, и всё исполнится. Просто мне будет жалко и вас,
и своих стараний. Ваше желание обогатит не вас, а совсем
других людей.

– Так что же мне делать? – клиент сгорбился и с тоской
смотрел на Романа, словно ожидая от него чуда.

– Да я уже сам начинаю задумываться, тяжело что-то с ва-
шим желанием. Хотя, вот есть ещё вариант – давайте найдём
вам жену, очень богатую, чтобы у неё был миллиард долла-
ров! Вы женитесь, а она не даст вам всё растратить напрас-
но. Хотите?

– Ну я не знаю, – Анатолий Степанович воспринял идею
без энтузиазма, – а если она жадная будет и не станет мне
денег давать? Можно как-то сделать, чтобы такого не случи-
лось?

– Понимаете, это как бы два желания сразу, – Роман со-
чувствующе сдвинул брови, надеясь, что клиент сможет от-
личить сочувствие от грозного взгляда, – я могу только бо-
гатую жену вам организовать, а дальше вы уж сами.

– И это же ещё сначала разводиться придётся, жена меня
убьёт. Да и что это за дело – разводиться на шестом десятке?
И дети не поймут, и перед соседями стыдно.

– Конечно, семейные ценности, понимаю. Я не знаю даже,
что вам предложить. Ни один из вариантов вам не подходит.
Хотя, знаете что? А давайте попробуем начать с малого.



 
 
 

– Это как? – оживился посетитель. – С чего начать?
–  Давайте начнём с десяти тысяч. Вы получаете десять

тысяч долларов, пытаетесь привыкнуть, медленно втягивае-
тесь, а потом мы подумаем, что делать дальше. Как вам та-
кой вариант?

– А может давайте попробуем со ста тысяч?
– Не боитесь? Даже десять будет резковато. Представьте,

что вам сделали десять прививок от гриппа сразу. Тут будет
что-то похожее. Но если хотите сто – дам сто. Ну так что?

– Ладно, но можно для начала хотя бы двадцать? – клиент
решил поторговаться. – Это ведь всего лишь как две привив-
ки, это я переживу.

–  Эх, смелый вы человек, Анатолий Степанович, ува-
жаю, – Роман нарисовал ещё пару загогулин на листе, демон-
стративно поставил жирную точку в углу и захлопнул пап-
ку, – но так уж и быть, давайте попробуем!

Он сосредоточился и полез в карман, думая, что сейчас
весь спектакль и закончится, потому что пришёл он в этот
«офис» без денег. Но, к его изумлению, в кармане лежала
толстая стопка плотной бумаги. Роман сжал её, вытащил на-
ружу и увидел, что держит в руке пачку стодолларовых банк-
нот. И только в этот момент его и накрыло, потому что ни в
какое волшебство он не верил, хотя и все два месяца исправ-
но посещал курсы «сотворения чудес». А сейчас он почти
застыл с блаженной улыбкой на лице, потому что понял, ка-
кие силы стали ему подвластны. Двадцать тысяч долларов он



 
 
 

не держал в руках никогда в жизни, а тут за несколько минут
сам сотворил такие деньги из воздуха. А что ещё можно сде-
лать? Дух захватывало от таких мыслей! Определённо, этой
работы стоило держаться.

– Вот, давайте посчитаем, – он оторвался от мыслей о все-
могуществе, надеясь, что клиент не успел заметить его за-
минки, но тот смотрел только на деньги, словно загипноти-
зированный, – раз, два, три, – он выкладывал купюру за ку-
пюрой, пока не насчитал двести штук. – Так, всё верно, два-
дцать тысяч. Теперь две тысячи шестьсот из них я забираю, а
остальные ваши, – он начал откладывать купюры во вторую
стопку.

–  Это почему забираете?  – возмутился вдруг Анатолий
Степанович. – Без них же будет не двадцать тысяч!

– Подоходный налог, – Роман сложил вдвое новую стопку
и убрал её в карман, снова грозно посмотрев на клиента, –
мы ведь солидная контора, абсолютно легальная. Вы же не
хотите сказать, что я должен нарушить закон?

– Нет, я просто думал…
– Анатолий Степанович, я же только что вам говорил – вы

прямо сейчас мыслите как обычный человек! Ах, я получил
на две тысячи меньше! Поймите, это ваша ошибка. Как бу-
дущему миллиардеру, вам надо быть шире, не мелочиться.
Меняйтесь, обязательно меняйтесь, это главный шаг на пути
к вашей мечте! А теперь прошу простить, у меня через пять
минут новый посетитель, – Роман встал и протянул клиенту



 
 
 

руку, – так что всего вам хорошего!
– А как?.. А душу? – удивился тот и застыл с протянутой

в ответ рукой.
– Какую ещё душу?
– Ну за моё желание. Надо же душу вам передать?
– Вы что такое говорите? – Роман даже слегка повысил го-

лос от возмущения. – Мы кто по-вашему? Демоны какие-то?
Мы честная контора, занимающаяся благотворительностью.
И это оскорбительно, когда нам предлагают души! Да вы во-
обще в курсе – есть она у вас, душа эта? Вы проверялись?
Нет! А уже предлагаете! Это мошенничество, между про-
чим! Я вам помогал, пытался предостеречь, варианты распи-
сывал, а вы со мной так…

– Простите, простите, ради бога – Анатолий Степанович
в смущении вскочил, поклонился, прижимая руку к груди,
и стал медленно отступать спиной к двери, пока не нащупал
ручку и не выскочил наружу, ещё раз поклонившись на про-
щание.

– Да ты прямо актёр, – вошедший через минуту Констан-
тин одобрительно покивал головой, – «кто мы такие по-ва-
шему», «демоны». Я сам почти поверил.

– Спасибо, – Роман смущённо улыбнулся, – накатило что-
то. Ну так что, это значит – я справился?

–  Для такого случая нормально. Желание обесценил,
планку снизил, можно считать, что это твой первый плюс, но
вот обещать вторую встречу клиенту не надо. Никаких вто-



 
 
 

рых встреч не предусмотрено. Да, ты можешь врать про что
угодно, а вот про это не стоит. Этакое у нас негласное пра-
вило. Ладно, тебе осталось исполнить ещё восемь желаний.
Самому-то как, тяжело было?

– Да проще простого! Я думал, что будет сложнее.
– Не спеши, тут иногда такие приходят! Каждую копейку

заранее просчитали и в уме уже потратили. Ты хоть одного
такого уговори, он тебе слова вставить не даст. Вот ко мне
на днях такой приходил, я на него девять часов потратил,
пока он не согласился стать известным поэтом вместо денег.
Потому что настоящим искусством считается умение заста-
вить клиента вообще изменить желание, тебе же рассказыва-
ли. Твой ведь хотел денег, и он их получил, пусть и меньше.
Тебе, конечно, ещё долго учиться, если пройдёшь отбор, но
ты уже начинай тренироваться заранее, начинай.

– А зачем мы вообще этим занимаемся? – в очередной
раз спросил Роман. – Ну если мы можем исполнять желания
и ничего не требуем взамен, почему не исполняем то, что
у нас просят? Мы же реально ничего с клиентов не берём!
Словно мы какие-то бракованные силы зла! Вроде и что-то
не очень хорошее делаем, но от меня только что ушёл мужик
с деньгами, а ты вообще поэта сотворил на днях!

– Я уже говорил, все ответы после испытательного срока, –
неожиданно резко остановил его Константин, – что ты меня
всё время спрашиваешь об одном и том же? Закончишь –
всё узнаешь! И кто мы такие, и зачем это всё. Прояви тер-



 
 
 

пение, это тоже плюс в нашей работе. И кстати, обзаведись
какой-нибудь папкой приличной, сам же говорил про солид-
ность. Всё, пора, встречай следующего. А я пошёл.

2
– Вы же сами мне эту папку и выдали, – пробурчал Роман

под нос, чтобы его никто не услышал, хотя он снова находил-
ся в комнате один. Повертев в руках серую картонку с над-
писью «Дело», он решил, что она действительно выглядит
сомнительно для столь серьёзного предприятия. Но другой
у него не было, и где её сейчас достать, он не знал.

Интересно, а нельзя ли её материализовать? Он ведь толь-
ко что создал двадцать тысяч долларов, уж папку-то он смо-
жет сотворить! Роман подумал об этом, мысленно принял
решение, как его учили, но в комнате ничего не появилось.
На всякий случай он полез в карман, чтобы удостоверить-
ся, что папка случайно не оказалась внутри, но там лежали
только доллары, отобранные у клиента для оплаты несуще-
ствующего налога на желания. И это порадовало Романа да-
же больше.

Он сел на своё место, ещё раз ощупал деньги, не вытас-
кивая их наружу, потому что боялся, что Константин вспом-
нит про них и заставит вернуть. Стопка бумажек действовала
волнующе даже на Романа, который всегда был уверен, что
не материальные блага делают человека счастливым. Счастье
– оно ведь внутри нас, а не снаружи. Но только почему-то



 
 
 

деньги, лежащие в кармане, вызывали приятные ощущения
в душе. Роман не успел разобраться в этом противоречии,
как раздался стук в дверь.

– Войдите, – сказал он громко, и на пороге появился мо-
лодой парень лет двадцати, какой-то нескладный, в ужасной
куртке красного цвета и драных джинсах. Во что он там обут,
Роман представлять не стал, новое поколение он в любом
случае считал далёким от реальности. Годы преподавания
давно убедили его, что молодёжь с каждым годом глупеет, и
это прослеживалось даже в их манере одеваться. Сейчас, в
мартовские холода и слякоть, этот парень мог носить даже
кеды, словно его кумиром был пёс Шарик из Простокваши-
но. Не стоило тратить силы и гадать.

– Проходите, что же вы стоите? – Роман кивнул на свобод-
ный стул, парень медленно подошёл к нему и сел. Он смот-
рел на Романа, видимо, ожидая, что тот сам что-нибудь пред-
ложит. Это был ещё один неуверенный в себе человек с ка-
ким-нибудь грандиозным желанием, которое он с удоволь-
ствием поменяет на что угодно, стоит хоть немного надавить.
Роману, кажется, начинали нравиться такие люди. Вот толь-
ко парень продолжал молчать, что немного злило. Но пред-
ставители солидных компаний не ругаются на клиентов, по-
этому Роман решил действовать тактично. – Давайте угадаю.
Вам посоветовали нас, рассказав историю про исполнение
желаний. Вы, конечно же, не верите всему этому, это сказки,
но всё же решили попробовать. И правильно сделали, мы на



 
 
 

самом деле можем исполнить ваше желание. Но для начала
скажите, как вас зовут?

– Антон, – клиент кивнул головой и опять застыл в ожи-
дании. Он очень напоминал студента, явившегося неподго-
товленным на экзамен.

–  Ну что же, Антон, чего бы ты хотел?  – подтолкнул
его Роман к теме разговора, незаметно для себя перейдя на
«ты». Парень почему-то замялся, опустил глаза и продолжал
молчать.  – Ну смелее, Антон, тут двойку не поставят! Ты
здесь главный.

– А точно исполнится? – тот наконец решился.
– Если только у тебя не что-нибудь совсем уж фантасти-

ческое, то обязательно! – заверил его Роман.
– В общем, есть одна девушка. Вот… Я бы хотел, чтобы я

и она… Ну, чтобы она со мной встречалась.
– Эх, Антон-Антон, молодость – это прекрасное время,

завидую тебе, – Роман снова положил папку на колени и вы-
нул новый чистый лист, – такие светлые желания, любовь…
Замечательно! Просто замечательно! Я с удовольствием ис-
полню твою просьбу. Давай только уточним детали, чтобы я
чего-нибудь неправильного не сотворил. Как зовут девушку?

– Аня.
– Антон и Аня, великолепное сочетание! Только не могу

понять, а чего ты сам её не добьёшься? У тебя тогда и девуш-
ка была бы, и желание не пришлось бы тратить. Попросил бы
у меня кругосветное путешествие на двоих, повёз бы её ка-



 
 
 

таться по всему миру, вот это был бы подарок! Может быть,
так и попробуешь сделать, а? Пока я ничего не исполнил.

– Да она не хочет встречаться, – Антон явно загрустил,
видимо, о материальных желаниях он тоже задумывался, – я
бы попробовал, но её не уговоришь. Давайте уж, чтобы мы
встречались.

– Ну и хорошо, давайте, – Роман расписал ручку на новом
листе, – а ты как хочешь её получить – на какой-то проме-
жуток времени или навсегда?

– В смысле? А какая разница?
– Огромная разница, Антон, ну что ты! Вот, допустим, ты

у меня попросил, чтобы вы начали встречаться, я исполнил.
А завтра она встретила Серёжу, красавца, высокого, умного.
Или даже не Серёжу, а мускулистого тореадора из Испании
по имени… допустим, Хосе, чёрт их там, испанцев, разбе-
рёт! И говорит тебе – всё, мол, Антон, любовь прошла, ухожу
от тебя. И уходит. И желание твоё сбылось, и толку от него
нету. Разве ты этого хотел?

– Нет-нет, она не такая, она не побежит завтра к другому!
– Завтра не побежит, а через месяц вполне может. Ты сам

подумай – что у тебя есть такого, чтобы победить испанского
тореадора в этой битве за женщину? Он один раз усы перед
ней расправит, и ты сразу проиграл. А он ведь ещё быка го-
лыми руками может на скаку остановить! Тут даже некото-
рые мужики задумаются! Я тебе больше скажу – долой этого
подлого Хосе! Что ты противопоставишь высокому красавцу



 
 
 

Серёже? А таких Серёж – в каждом дворе по пять штук. Я
поэтому и предлагаю тебе установить гарантированный вре-
менной интервал в ваших отношениях. Сколько времени ты
хотел бы с ней встречаться?

– Наверное, всегда, – как-то неуверенно сказал Антон, –
она хорошая.

– Конечно хорошая! – Роман даже поднял руки к потолку
и закатил глаза. – Когда ты начинаешь встречаться с девуш-
кой – она всегда мечта. А через три года? Знаешь, что будет
через три года?

– А что там такого может случиться?
– Ничего, просто через три года ты поймёшь, что она не

такая уж и интересная. И готовит плохо, и с мамой она разго-
варивает по телефону два часа каждый день, и твои рассказы
она уже все слышала, ей с тобой скучно. А ещё её подружки
приходят к вам в гости, глупые до безобразия, и обсуждают
с ней своих новых парней, у одной Хосе, у второй Серёжа
– красивый и богатый соответственно. А вы в общаге так и
живёте, в общий душ мыться ходите. А у вас уже ребёнок,
невоспитанный совсем, ей же некогда им заниматься…

– Ну что вы такое говорите! – Антон даже встал со стула. –
Я же сказал, она не такая, она хорошая! И готовить я сам
умею! И ребёнка буду воспитывать!

– Конечно будешь! Кто же его ещё будет воспитывать?
– Не надо меня переубеждать, я уже всё решил, – разгоря-

чился Антон, – я хочу, чтобы она была со мной всю жизнь!



 
 
 

– Тише, тише, даже мысли не было тебя переубеждать, –
Роман примирительно улыбнулся и указал на стул, – садись.
Я не отговорить тебя хочу. Просто иногда бывает, что испол-
нишь желание человека, а он потом недоволен остаётся, не то
хотел получить. Я поэтому просто расписываю все возмож-
ности, чтобы ты мог подумать. Понимаешь?

– Я понимаю, но можно мне вот именно то, что я попро-
сил?

– Да, несомненно! Просто ты забыл ещё про некоторые
моменты, – Роман сунул папку в ящик, положил руки на стол
и наклонился к собеседнику, словно собираясь открыть ему
страшную тайну, – например, ты забыл про себя.

– Почему это я забыл?
– А ты как сформулировал желание? Хочу, чтобы она бы-

ла со мной, хочу, чтобы она со мной встречалась. Антон, ты
ведь не попросил, чтобы она тебя любила. Ты точно хочешь
просто встречаться? Как ты это представляешь себе – всю
жизнь встречаться? А то я не совсем понимаю, что это озна-
чает.

– Ну я… Просто… Я это имел в виду, – снова смутился
парень.

– Конечно, но ты не сказал этого вслух, – Роман откинулся
в кресле и скрестил на груди руки, – то есть ты просил не то,
что хочешь на самом деле. И если бы я исполнил твою прось-
бу сразу, ты бы понял, что это не твоё желание! Совсем-со-
всем не твоё. А ты говоришь, что я тебя отговариваю. Нет,



 
 
 

я просто хочу выполнить свою работу качественно! Потому
что я люблю свою работу. Я люблю, когда человек уходит от-
сюда счастливым! Поэтому, может быть, ты сформулируешь
точнее то, чего хочешь?

Романа несло. Никогда раньше он и не подозревал, что
наделён актёрскими данными, но сейчас говорил свою речь
с такой убеждённостью, что Антона, похоже, проняло.

– Я хочу, чтобы она любила меня всю жизнь, – сказал он
смущённо.

– Ну Антоооон, – Роман застонал, словно совсем разоча-
ровался в собеседнике, – ну что это за желание такое? Это
всё, чего ты хочешь? Ну хорошо, давай я исполню его. Ты
не даёшь ни ей, ни себе никаких путей к отступлению. А ес-
ли через три года ты встретишь Катю какую-нибудь? Све-
ту? Красавицу, умницу, добрую, хозяйственную – идеал, а не
женщину. Ты ведь для себя вечной любви не попросил. Лю-
бовь – штука проходящая. Тут, на Земле, вообще все штуки
не навсегда. Что тогда делать будешь с Аней, которая зачах-
нет от тоски по тебе?

– Я уже не понимаю ничего, – Антон, кажется, собирался
расплакаться, – и что мне просить?

– Ну это же твоё желание, – удивлённо развёл руками Ро-
ман, – реши сам. Давай, подумай хорошенько, несколько ми-
нут у тебя есть, не хочу заставлять ждать следующего кли-
ента. Прикинь пока, чего хотелось бы именно тебе. Неуже-
ли у тебя нет какой-нибудь действительно серьёзной мечты?



 
 
 

Прикинь пока, хорошо?
Парень опустил глаза, став ещё больше похожим на непод-

готовленного к экзаменам студента, а Роман встал, вытащил
из стола папку, бросил её на кресло и стал медленно прогу-
ливаться, заложив руки за спину. Остановившись у окна, он
ещё раз осмотрел промзону внизу. В принципе, не так уж и
плохо, он напрасно возмущался. Клиент не должен видеть
что-то красивое, мир наполнен изъянами, недостатками, му-
сором и дымом из труб. И даже самая прекрасная мечта ни-
чего не изменит кардинально, только поставит гнилую под-
порку, которая рассыплется при первой же возможности.

«Не давайте клиенту думать!» – всплыло вдруг в памяти
одно из множества наставлений, которые им вдалбливали на
курсах. – «Закрепляйте победу, а не отступайте! Подумав-
ший клиент опасен, потому что может сам принять решение.
Не позволяйте ему такой роскоши!»

– Ну что, есть мысли? – Роман поднял папку и поскорее
сел на место, мысленно ругаясь, что забыл такую важную
вещь. – Надумал что-нибудь?

– Знаете, пусть так и будет, как я хотел. Ну, то есть, не
совсем так, как сначала, а вот так, как вы потом сказали, про
любовь.

– Я ничего не понял, – сказал Роман, хотя всё ему было
ясно. Теперь, кажется, придётся выкручиваться. – Давай чёт-
ко и ясно, без лишних слов.

– Хочу, чтобы Аня меня любила. Без ограничения по вре-



 
 
 

мени. Сколько будет – пусть столько и будет! Вот моё жела-
ние.

– Окончательное?
– Да! На этот раз окончательное.
– Антон, тогда всего одно маленькое уточнение, – поло-

жив папку на колени, Роман с сосредоточенным видом водил
по листу ручкой, – вот когда желание исполнится, ты не ста-
нешь задумываться о том, что она любит тебя не по своему
желанию? А? Ведь я же, по сути, заставлю её по…

– Не надо! – Антон второй раз встал.  – Вы мне сейчас
расскажете, почему всё плохо, а я не хочу это слышать! Вы
так говорите, как будто, что ни попроси – всё дерьмо! Я так
никогда ничего не выберу. Поэтому просто сделайте, что я
прошу, а дальше уже как получится.

Вот это было совсем нехорошо! Парень оказался не таким
уж и слабовольным, хотя ведь практически сдался пять ми-
нут назад. Ну как можно было так глупо упустить момент?
Заигрался, нашёл в себе актёрский талант, экспрессию, по-
дачу! Тьфу! И что теперь делать? Да, это будет всего один
минус, впереди ещё семь клиентов, но как работать после
неудачи? Хотя, кажется, шанс исправить ситуацию всё же
есть.

– Ты не кипятись так, – сказал Роман, – присядь. Ты мо-
лодой парень, по неопытности хочешь очень мало. Для ме-
ня твоё желание – одна секунда работы. Давай я предложу
тебе немного больше, чем ты просишь? Не хочу, знаешь ли,



 
 
 

пользоваться твоей ситуаций.
– И что вы хотите предложить? – клиент заинтересовался,

это был хороший знак.
– Есть старый проверенный способ получить женщину. И

заодно подумать о себе. Предлагаю тебе воспользоваться им.
– Это что за способ такой?
–  Миллион долларов. Маленький аккуратный миллион

долларов, сложенный в красивый кожаный дипломат. Всегда
работает.

– Вы что, предлагаете заплатить за любовь?
– Антон, не говори глупостей! – Роману даже стало весело

от наивности парня. – Ничего такого я не предлагаю. Я дам
тебе миллион долларов, и любовь тебе обеспечена. Причём,
любить тебя будет не только Аня, но и вообще все женщи-
ны вокруг. Ты только представь, как уже завтра подъедешь с
утра к её дому на Мерседесе и предложишь подвезти. Дума-
ешь, она откажется? Поспорим? Она ещё и попросит заехать
за ней вечером.

– Так это же не настоящая любовь, это притворство ради
денег!

– Настоящая, не настоящая… А чем они отличаются? Ес-
ли я просто заставлю её в тебя влюбиться, это будет настоя-
щая? Как ты поймёшь? Я тебе больше скажу, многие люди
вообще по собственной воле и без малейшей выгоды живут с
кем-то, кого не любят. И даже признаются в этой самой люб-
ви, которой не чувствуют. Нет прибора, который измеряет



 
 
 

настоящесть чувств, ты всегда вынужден только верить или
не верить. И тут лучше верить, потому что так спокойнее. А
я тебе предлагаю верить просто так или верить с миллионом
в кармане. Выбирай.

– Как-то у вас слишком всё просто получается, – Антон
всё ещё сомневался. – А если Аня не такая? Если деньги для
неё – не главное?

– Это редкий случай, почти никогда не встречающийся, –
Роман махнул рукой, давая понять несостоятельность подоб-
ных утверждений, – и даже не потому что я какого-то слиш-
ком плохого мнения о женщинах. Совсем нет. Вот я тебе сей-
час предложил деньги, и ты сам сильно задумался. Неужели
ты не хотел быть богатым? Неужели, пока шёл ко мне, не за-
давал себе вопрос – а не стоит ли попросить чего-нибудь ма-
териального вместо любви? – он навёл на клиента указатель-
ный палец, увидев, что тот смутился. – Вот, вижу, что ду-
мал. Но ты решил, что выше всего этого, что хочешь чего-то
иного, для души. Зачем ты себя ограничиваешь, Антон? Мы
все люди, у всех нас приблизительно одинаковые желания,
не надо бояться признаться себе в том, чего именно тебе хо-
чется. Мы все хотим ни в чём не нуждаться, и твоя девуш-
ка не исключение. На миллион ты купишь квартиру, маши-
ну, начнёшь свой бизнес, да после этого за тобой в очередь
встанут! Причём, если ты удачно распорядишься деньгами,
то и через двадцать лет будешь востребован, и через сорок.
А любовь проходит. Но решать тебе. Мне, как я уже говорил,



 
 
 

просто небезразлично качество моей работы. Так что же ты
выберешь?

Роман вновь поднял папку повыше и в ожидании занёс
ручку над листком, глядя на колеблющегося клиента. Антон
теребил свою красную куртку и старался смотреть куда-то в
сторону.

– Ну же, давай, – поторопил его Роман, – времени у нас
не слишком много, к сожалению.

– Ладно, пусть будут деньги, – Антон так ни разу и не под-
нял глаза, а руки теперь спрятал в карманы.

– Хорошо, – Роман поставил на листе точку и убрал его
поглубже в папку. Он сосредоточился, посидел несколько се-
кунд, делая глубокие вдохи, а потом наклонился и вытащил
из-под стола потёртый кожаный дипломат. – Вот, держи.

Он встал, поднял дипломат, положил его на стол, открыл
и развернул к Антону, который тоже вскочил с места. Внутри
лежали аккуратные пачки денег, пахнущие радостью, при-
ключениями и улыбками прекрасных женщин. Они стояли
вдвоём, уставившись на это великолепие и молчали. Даже
Роман, ещё в прошлый раз поверивший в свои новые уме-
ния, был поражён. Миллион! Просто так, из воздуха, стоило
только задуматься и протянуть руку. Сколько всего можно
сделать! И даже не для себя, хотя теперь ему казалось, что
задумываться о собственных желаниях – не такая уж и пло-
хая идея. Но ведь так можно было бы просто сосредоточить-
ся и сделать счастливой всю страну, весь мир! Хотя… Разве



 
 
 

это правильно? Тьфу! Чёртов студент со своей любовью ис-
портил Роману прекрасную мысль о всеобщем счастье!

– А чего он такой старый? – нарушил молчание Антон,
ткнув пальцем в дипломат. – Вы же говорили, что он будет
красивый, кожаный.

– Да какая разница? – Роман пожал плечами, хотя и сам
немного удивился, потому что представлял дипломат имен-
но новым и блестящим. – Так даже меньше внимания, когда
пойдёшь по улице. Ты же не хочешь, чтобы тебя ограбили?
Кстати, поздравляю! Мне кажется, ты принял верное реше-
ние.

– Знаете, как-то обидно слышать такое от представителя
злых сил, – неожиданно оскорбился Антон. До этого, зна-
чит, молчал и сомневался, а как только получил миллион,
так сразу характер появился. Деньги меняют людей.

– А чего это я вдруг стал силами зла? – спросил его Роман.
– Ну, обычно ведь желания исполняет только дьявол. Ну

или какие-то другие злобные создания. Добрые желаний не
предлагают.

– Да? А как же золотая рыбка? А цветик-семицветик, а
щука из колодца, а старик Хоттабыч, великий и ужасный Гу-
двин? Что, они тоже злые? Не надо смотреть американское
кино, лучше сказки русские читать, Антон! Глядишь, и не
обзывал бы людей, которые тебе помогают!

– Ну хорошо, давайте проверим. Вот что вы хотите вза-
мен? Чем я должен заплатить за своё желание?



 
 
 

– Ничем. Мне ничего не надо, – Роман сел в кресло и с
грустью посмотрел на клиента, – не ожидал, да? А вот оно
как бывает. Видишь, и желание твоё было с ошибками, и
мнение обо мне тоже. Эх, Антон, попался бы тебе вместо ме-
ня какой-нибудь плохой человек, страшно даже представить,
чего бы ты ему нажелал. Уже даже не говоря о том, чего бы
он тебе наисполнял.

– Да ладно вам! Вы что, ни разу не возникните в течение
моей жизни и не потребуете вернуть должок?

– Нет, Антон, нет! Здесь нет подвоха, я не злодей. Иногда
людям стоит доверять.

– Тогда спасибо! Я могу забирать? – клиент потянулся к
дипломату.

– Подожди, – Роман подумал, что и в этом случае стоило
бы взять налог. 130 тысяч долларов, огромная сумма. Нет,
это слишком много, нельзя так обращаться с людьми. Ему
неожиданно стало стыдно за несчастного Анатолия Степа-
новича, которого он обманул на жалкие две шестьсот. И ведь
те же самые тринадцать процентов, но почему-то было про-
тивно от этих дурацких денег. А ещё противнее было из-за
осознания, что, обманывая первого клиента, он не испытал
никаких угрызений совести. Подумаешь, отобрал у младен-
ца конфетку. А была ли она нужна младенцу, который сам не
понимает, чего хочет? Но ведь не стал разбираться, просто
отобрал. Потому что на курсах так и учили – обманывайте
смелее, но не попадайтесь. И он просто так взял и поверил



 
 
 

каким-то незнакомым людям, а может и не людям даже. По-
лучается, он ведь и правда не со светлой стороны. Блин, надо
завязывать с этими мыслями и отпускать клиента, пока сам
себя не загнал в угол. – Нет, ничего. Можешь забирать.
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