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Аннотация
Многие стараются насобирать для себя как можно больше

подписчиков для рассылок, совершенно не заботясь о том,
какими будут эти люди и нужно ли им это вообще. Ведь не зря
говорят, что главное – качество, а не количество. Но некоторых не
переубедить. Если вы из этой категории, вам будет полезно данное
издание, ведь именно отсюда вы узнаете запрещенные методы
сбора контактной информации.
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Введение

 
Многие стараются насобирать для себя как можно больше

подписчиков для рассылок, совершенно не заботясь о том,
какими будут эти люди и  нужно  ли им это вообще. Ведь
не  зря говорят, что главное качество, а  не  количество.
Но некоторых не переубедить. Если вы из этой категории,
вам будет полезна данное издание, ведь именно отсюда вы
узнаете запрещенные методы сбора контактной информа-
ции.

8 не совсем законных способов сбора контактных данных,
изложенных по ревалентности, где рассмотрены проблемы,
связанные с каждым способом, и методы их решения. Стоит
обратить внимание, что эти методы предоставлены для озна-
комления, а не использования на реальной практике.
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