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Предисловие

Эта книга создана в целях повышения грамотности
людей в сфере общения, продаж и психологии. Освоив этот текст, вы сможете без особых усилий располагать к себе человека, или его группы. Я постарался максимально просто описать все системы, которые в данный момент используются успешными организациями в своих коммерческих целях; вы поймете, как продают вам, как продают ваше и как продавать им. Разумеется, все действия, описанные в этой книге, не противоречат закону, так что вы можете использовать их во всех сферах жизни, как на работе, так и дома. Для улучшения качества получаемой вами информации, рекомендую вести краткий конспект, который вы позже будете использовать, как шпаргалку.
Каким человеком нужно быть

(1.1)

Все люди в процессе эволюции приобрели некую жадность и лень. Казалось бы, качества плохие, но эта книга научит вас обращаться именно с ними. Сначала нужно понять одно простое правило – будь таким, какого бы ты хотел видеть рядом. Возможно, вы подумали про базовые качества из старой, всем надоевшей литературы, но нет. Я говорю не про доброту и честность. Я говорю о тех качествах, которые могут обмануть человеческие гены (об этом далее). Сперва нужно узнать условия, при которых можно поддерживать эти особенности общения. Главное условие – видимое уважение и отдача голоса своему собеседнику, но не все так просто.

Конец ознакомительного фрагмента.
Текст предоставлен ООО «ЛитРес».
Прочитайте эту книгу целиком, купив полную легальную версию на ЛитРес.
Безопасно оплатить книгу можно банковской картой Visa, MasterCard, Maestro, со счета мобильного телефона, с платежного терминала, в салоне МТС или Связной, через PayPal, WebMoney, Яндекс.Деньги, QIWI Кошелек, бонусными картами или другим удобным Вам способом.
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