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Аннотация
«Исследование о природе и причинах богатства народов»  –

труд, принесший всемирную известность шотландскому ученому
Адаму Смиту (1723–1790) и заложивший основы классической
политэкономии. На рубеже XVIII–XIX веков эта работа
вызвала огромный интерес к новой экономической науке,
изучающей как роль государства, так и механизмы свободного
рынка, задействованные в саморегулировании общества и
определяющие его материальное благополучие. В данное издание
вошли первые три книги из шести, составляющих полный текст
исследования.
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Предисловие к третьему изданию

 
Первое издание этой книги печаталось в конце 1775 и на-

чале 1776 г. Поэтому, когда в большей части этой книги го-
ворится о настоящем положении вещей, надо иметь в виду
положение вещей, существовавшее в то время, когда я писал
эту книгу, или в несколько более ранний период. В третьем
издании я сделал несколько добавлений, в частности к главе
о возвратных пошлинах и к главе о премиях. Кроме того, я
прибавил новую главу под заглавием «Заключение о меркан-
тилистической системе» и новый параграф в главе о расхо-
дах государя. Во всех этих добавлениях, говоря о настоящем
положении вещей, я всегда имею в виду положение вещей в
1783 и в начале 1784 г.



 
 
 

 
Предисловие к

четвертому изданию
 

В этом, четвертом, издании я не сделал никаких измене-
ний. Однако я считаю нужным выразить величайшую благо-
дарность мистеру Генри Гопу из Амстердама. Этому лицу я
обязан очень точными и подробными сведениями о весьма
интересном и важном предмете, об Амстердамском банке,
о котором я не нашел удовлетворительных и ясных данных
ни в одном печатном отчете. Имя этого человека так хоро-
шо известно в Европе, сведения, исходящие от него, дела-
ют столько чести всякому, кто их получил, и это признание
так льстит моему самолюбию, что я не могу отказать себе в
удовольствии предпослать этому новому изданию настоящее
предисловие.



 
 
 

 
Введение и план сочинения

 
Годичный труд каждого народа представляет собой перво-

начальный фонд, который доставляет ему все необходимые
для существования и удобства жизни продукты, потребляе-
мые им в течение года и состоящие всегда или из непосред-
ственных продуктов этого труда, или из того, что приобре-
тается в обмен на эти продукты у других народов.

Поэтому от количества этих продуктов или того, что при-
обретается в обмен на них сравнительно с числом тех, кто их
потребляет, народ оказывается лучше или хуже снабженным
всеми необходимыми предметами и удобствами, в каких он
нуждается.

Но это отношение у каждого народа определяется двумя
различными условиями: во-первых, искусством, умением и
сообразительностью, с какими, в общем, применяется его
труд, и, во-вторых, отношением между числом тех, кто занят
полезным трудом, и числом тех, кто им не занят. Каковы бы
ни были почва, климат и размеры территории того или иного
народа, обилие или скудость его годового снабжения всегда
будут зависеть от этих двух условий.

Обилие или скудость этого снабжения зависят, по-види-
мому, в большей степени от первого из этих условий, чем от
второго. У диких народов – охотников и рыболовов – каж-
дый человек, способный к труду, более или менее занят по-



 
 
 

лезным трудом и старается по мере сил добывать все необхо-
димое для своей жизни или для тех лиц из своего семейства
и племени, которые по своей старости, молодости или сла-
бости не могут заниматься охотой и рыбной ловлей. Такие
народы, однако, бывают так ужасно бедны, что нужда под-
час заставляет их – или, по крайней мере, они думают, что
она вынуждает их, – убивать своих детей, стариков и страда-
ющих хроническими болезнями или же покидать их на го-
лодную смерть и на съедение диким зверям. Напротив, у на-
родов цивилизованных и процветающих – хотя у них боль-
шое число людей совсем не работает, причем многие нера-
ботающие потребляют в десять, а часто и в сто раз большего
труда, чем большинство работающих, – продукт всего труда
общества в целом так велик, что часто все бывают в изоби-
лии снабжены им, так что работник даже низшего и бедней-
шего разряда, если он бережлив и трудолюбив, может поль-
зоваться бо́льшим количеством предметов необходимости и
удобств жизни, чем какой бы то ни было дикарь.

Причины этого прогресса в области производительности
труда и порядок, в соответствии с которым его продукт есте-
ственным образом распределяется между различными клас-
сами и группами людей в обществе, составляют предмет пер-
вой книги настоящего исследования.

Каково бы ни было состояние искусства, умения и сооб-
разительности, применяемых при работе данным народом,
обилие или скудость годового снабжения должны зависеть



 
 
 

при неизменности этого состояния от соотношения между
числом людей, занятых полезным трудом, и числом лиц, не
занимающихся им. Число полезных и производительных ра-
бочих, как это будет выяснено в дальнейшем, зависит вез-
де от количества капитала, затрачиваемого на то, чтобы дать
им работу, и от особого способа его употребления. Поэтому
вторая книга рассматривает природу капитала, способы его
постепенного накопления, а также изменения в количествах
труда, приводимых им в движение в зависимости от различ-
ных способов его применения.

Народы, довольно далеко подвинувшиеся вперед в отно-
шении искусства, умения и сообразительности в примене-
нии своего труда, употребляли весьма различные методы для
того, чтобы придать труду известный характер или направ-
ление, причем не все применявшиеся ими методы были оди-
наково благоприятны для умножения их продукта. Политика
одних народов особенно сильно поощряла земледелие, по-
литика других – городскую промышленность. Вряд ли хотя
бы один народ относился одинаково ко всем родам промыш-
ленности. Со времени падения Римской империи политика
Европы более благоприятствовала ремеслам, мануфактуре и
торговле – одним словом, городской промышленности, чем
земледелию – труду сельскому. Обстоятельства, которые, по-
видимому, привели к такой политике и упрочили ее, объяс-
нены в третьей книге.

Хотя эти различные методы были, может быть, обуслов-



 
 
 

лены частными интересами и предрассудками отдельных
групп населения, которые не принимали во внимание или не
предусматривали возможных последствий для благосостоя-
ния общества в целом, однако они послужили основанием
для весьма различных теорий политической экономии; при
этом одни из последних особенно подчеркивают значение
городской промышленности, другие – сельской. Эти теории
имели значительное влияние не только на мнения образо-
ванных людей, но и на политику государей и государствен-
ной власти. В четвертой книге я пытался возможно полнее и
точнее объяснить эти различные теории и главные результа-
ты, к которым они приводили в разные века и у различных
народов.

В задачу первых четырех книг, таким образом, входит вы-
яснение того, в чем состоял доход главной массы народа или
какова была природа тех фондов, которые в различные ве-
ка и у различных народов составляли их годовое потребле-
ние. Пятая, последняя, книга рассматривает доход государя
или государства. В ней я старался показать, во-первых, како-
вы необходимые расходы государя или государства, какие из
этих расходов должны покрываться за счет сборов со всего
общества и какие – только определенной частью общества
или отдельными его членами; во-вторых, каковы различные
методы привлечения всего общества к покрытию расходов,
падающих на все общество, и каковы главные преимущества
и недостатки каждого из этих методов; и, в-третьих, наконец,



 
 
 

какие причины и соображения побуждали почти все совре-
менные правительства отдавать часть своих доходов в долго-
срочный залог или заключать займы и какое влияние имели
они на действительное богатство общества, на годовой про-
дукт его земли и его труда.



 
 
 

 
Книга I

Причины увеличения
производительности труда

и порядок, в соответствии с
которым его продукт естественным

образом распределяется между
различными классами народа

 
 

Глава I
О разделении труда

 
Величайший прогресс в развитии производительной си-

лы труда и значительная доля искусства, умения и сообра-
зительности, с какими он направляется и прилагается, яви-
лись, по-видимому, следствием разделения труда.

Значение разделения труда для хозяйственной жизни об-
щества в целом легче всего уяснить себе, если ознакомить-
ся с тем, как оно действует в каком-либо отдельном произ-
водстве. Обыкновенно полагают, что дальше всего оно про-
ведено в некоторых мануфактурах, имеющих второстепен-



 
 
 

ное значение. В действительности разделение труда, может
быть, и не идет там так далеко, как в других, более крупных;
но в небольших мануфактурах, предназначенных обслужи-
вать спрос лишь незначительного числа людей, общее чис-
ло рабочих должно быть по необходимости невелико, и по-
тому рабочие, занятые различными операциями в производ-
стве, часто соединены в одной мастерской и могут находить-
ся все сразу на виду. Напротив, в тех крупных мануфакту-
рах, которые предназначены удовлетворять спрос большого
количества людей, каждая отдельная часть работы занимает
столь значительное число рабочих, что уже представляется
невозможным соединить их всех в одной и той же мастер-
ской. Здесь нам приходится видеть вместе только рабочих,
занятых одной частью работы. И потому, хотя в таких круп-
ных мануфактурах разделение труда может быть в действи-
тельности проведено гораздо дальше, чем в мануфактурах
меньшего значения, в них оно не так заметно и поэтому мало
обращало на себя внимание.

Для примера возьмем поэтому весьма маловажную от-
расль промышленности, но такую, в которой разделение тру-
да очень часто отмечалось, а именно производство булавок.
Рабочий, не обученный этому производству (разделение тру-
да сделало последнее особой профессией) и не умеющий
обращаться с машинами, употребляемыми в нем (толчок к
изобретению последних, вероятно, тоже был дан этим раз-
делением труда), едва ли может, пожалуй, при всем своем



 
 
 

старании сделать одну булавку в день и, во всяком случае,
не сделает двадцати булавок. Но при организации, которую
имеет теперь это производство, не только оно само в целом
представляет особую профессию, но и подразделяется на ряд
специальностей, из которых каждая, в свою очередь, являет-
ся отдельным специальным занятием. Один рабочий тянет
проволоку, другой выпрямляет ее, третий обрезает, четвер-
тый заостряет конец, пятый обтачивает один конец для наса-
живания головки; изготовление самой головки требует двух
или трех самостоятельных операций; насадка ее составляет
особую операцию, полировка булавки – другую; самостоя-
тельной операцией является даже завертывание готовых бу-
лавок в пакетики. Таким образом, сложный труд производ-
ства булавок разделен приблизительно на восемнадцать са-
мостоятельных операций, которые в некоторых мануфакту-
рах все выполняются различными рабочими, тогда как в дру-
гих один и тот же рабочий нередко выполняет две или три
операции. Мне пришлось видеть одну небольшую мануфак-
туру такого рода, где было занято только десять рабочих и
где, следовательно, некоторые из них выполняли по две и по
три различные операции. Хотя они были очень бедны и пото-
му недостаточно снабжены необходимыми приспособления-
ми, они могли, работая с напряжением, выработать все вме-
сте двенадцать с лишним фунтов булавок в день. А так как
в фунте считается несколько больше 4 тыс. булавок средних
размеров, то эти десять человек вырабатывали свыше 48 тыс.



 
 
 

булавок в день. Следовательно, считая на человека одну де-
сятую часть 48 тыс. булавок, можно считать, что один рабо-
чий вырабатывал более 4 тыс. булавок в день. Но если бы все
они работали в одиночку и независимо друг от друга и не
были приучены к этой специальной работе, то, несомненно,
ни один из них не смог бы сделать двадцати, а может быть,
даже и одной булавки в день. Одним словом, они, несомнен-
но, не выработали бы 1/240, а может быть, и 1/4800 доли того,
что в состоянии выработать теперь в результате надлежаще-
го разделения и сочетания их различных операций.

Во всяком другом ремесле и мануфактуре последствия
разделения труда подобны описанным в этом весьма мало-
важном производстве, хотя во многих из них труд не может
быть в такой степени разделен и сведен к таким простым
операциям. Однако разделение труда в любом ремесле, в ка-
ких бы размерах оно ни было введено, вызывает соответ-
ствующее увеличение производительности труда. По-види-
мому, отделение друг от друга различных профессий и за-
нятий вызывалось этим преимуществом. Вместе с тем такое
выделение обыкновенно идет дальше в странах, достигших
более высокой ступени промышленного развития: то, что в
диком состоянии общества составляет работу одного чело-
века, в более развитом обществе выполняется несколькими.
Во всяком развитом обществе фермер обыкновенно зани-
мается только фермерством, владелец мануфактуры занят
только своей мануфактурой. Труд, необходимый для про-



 
 
 

изводства какого-нибудь законченного предмета, тоже по-
чти всегда распределяется между большим количеством лю-
дей. Сколько различных профессий занято в каждой отрас-
ли производства полотна или сукна, начиная с тех, кто вы-
ращивает лен и овец, доставляющих шерсть, и кончая те-
ми, которые заняты белением и лощением полотна или кра-
шением и аппретурой сукна! Правда, земледелие по приро-
де своей не допускает ни такого многообразного разделения
труда, ни столь полного отделения друг от друга различных
работ, как это возможно в мануфактуре. Невозможно впол-
не отделить занятие скотовода от занятия хлебопашца, как
это обычно имеет место с профессиями плотника и кузне-
ца. Прядильщик и ткач почти всегда два разных лица, тогда
как работник, который пашет, боронит, сеет и жнет, часто
представляет собой одно лицо. Ввиду того что эти различ-
ные виды труда должны выполняться в разные времена года,
невозможно, чтобы каждым из них в течение всего года был
постоянно занят отдельный работник. Невозможность столь
полного выделения всех различных видов труда, практику-
емых в земледелии, является, пожалуй, причиной того, что
увеличение производительности труда в этой области не все-
гда соответствует росту ее в промышленности. Самые бога-
тые народы, конечно, обыкновенно идут впереди своих сосе-
дей как в области земледелия, так и промышленности, но их
превосходство обычно больше проявляется в промышленно-
сти, чем в земледелии. Их земля, по общему правилу, лучше



 
 
 

обработана, и, ввиду того что в нее вложено больше труда
и издержек, она производит больше, чем это соответствова-
ло бы ее размеру и естественному плодородию. Но это уве-
личение производительности редко превосходит добавочное
вложение труда и издержек. В земледелии богатой страны
труд не всегда более производителен, чем в бедной стране,
или, во всяком случае, это различие в производительности
никогда не бывает так значительно, как это обыкновенно на-
блюдается в промышленности. Поэтому хлеб богатой стра-
ны при равном качестве не всегда продается на рынке де-
шевле хлеба страны бедной. Хлеб из Польши стоит столько
же, сколько французский хлеб того же качества, несмотря на
большее богатство и техническое превосходство Франции.
Хлеб во Франции в хлебородных провинциях столь же хо-
рош и почти всегда имеет ту же цену, что и хлеб Англии, хо-
тя по богатству и уровню техники Франция, наверное, сто-
ит ниже Англии. А между тем поля Англии возделывают-
ся лучше полей Франции, а поля Франции, как утверждают,
лучше возделываются, чем поля Польши. Хотя бедная стра-
на, несмотря на худшую обработку земли, может в извест-
ной мере соперничать с богатой страной в отношении деше-
визны и качества своего хлеба, но она не может претендо-
вать на такую конкуренцию в отношении продуктов своих
мануфактур, по крайней мере если последние соответствуют
почвенным условиям, климату и географическому положе-
нию богатой страны. Шелка Франции лучше и дешевле шел-



 
 
 

ков Англии, так как шелковая промышленность менее соот-
ветствует климату Англии, особенно при существующих ны-
не высоких ввозных пошлинах на шелк-сырец. Зато желез-
ные товары и грубые сукна Англии несравненно превосхо-
дят французские, а также много дешевле их при одинаковом
качестве. В Польше, как сообщают, отсутствует какая бы то
ни было промышленность, за исключением небольшой гру-
бой домашней промышленности, без которой не может су-
ществовать ни одна страна.

Такое значительное увеличение количества работы, кото-
рое может выполнить в результате разделения труда одно и
то же число рабочих, зависит от трех различных условий: во-
первых, от увеличения ловкости каждого отдельного рабоче-
го; во-вторых, от экономии времени, которое обыкновенно
теряется на переход от одного вида труда к другому; и, нако-
нец, от изобретения большого количества машин, облегчаю-
щих и сокращающих труд и позволяющих одному человеку
выполнять работу нескольких.

I. Развитие ловкости рабочего обязательно увеличива-
ет количество работы, которое он в состоянии выполнить,
а разделение труда, сводя работу каждого рабочего к ка-
кой-нибудь простой операции и делая эту операцию един-
ственным занятием всей его жизни, необходимо в значи-
тельной мере увеличивает ловкость рабочего. Обыкновен-
ный кузнец, хотя и привычный к работе молотом, но нико-
гда не выделывавший гвоздей, в случае поручения ему этой



 
 
 

работы вряд ли окажется в состоянии, я в этом уверен, вы-
делать более 200 или 300 гвоздей в день, и притом очень
плохих. Кузнец, привыкший изготовлять гвозди, но не за-
нимавшийся исключительно или преимущественно этим де-
лом, редко может при крайнем старании выделать больше
800 или 1000 гвоздей в день. Я видел многих юношей, не
достигших 20 лет, которые никогда не занимались другим
делом, кроме выделки гвоздей, и которые при напряженном
труде могли выделывать каждый свыше 2300 гвоздей в день.
А между тем выделка гвоздей отнюдь не является одной из
простейших операций. Один и тот же рабочий раздувает ме-
хи, по мере нужды сгребает или разгребает жар, раскаливает
железо и кует отдельно каждую часть гвоздя; притом при ко-
вании шляпки ему приходится менять инструменты. Различ-
ные операции, на которые расчленяется работа по выделке
булавки или металлической пуговицы, более просты, и лов-
кость рабочего, работа которого в течение всей жизни сво-
дилась к этой операции, обыкновенно бывает значительно
большей. Быстрота, с которой выполняются некоторые опе-
рации в этих мануфактурах, превосходит всякое вероятие, и
кто не видел этого собственными глазами, не поверит, что
рука человека может достигнуть такой ловкости.

II. Выгода, получаемая от экономии времени на пере-
ход от одного вида работы к другому, значительно больше,
чем мы в состоянии с первого взгляда представить себе.
Невозможно очень быстро переходить от одного вида рабо-



 
 
 

ты к другому, поскольку она выполняется в другом месте и
иными инструментами. Деревенский ткач, обрабатывающий
небольшую ферму, должен терять очень много времени на
переход от своего станка в поле и с поля к станку. Когда две
различные работы могут выполняться в одной и той же ма-
стерской, потеря времени, несомненно, значительно мень-
ше. Однако даже и в этом случае она весьма значительна. Ра-
бочий обыкновенно делает небольшую передышку, перехо-
дя от одного вида работы к другому. Когда он принимается
за новую работу, он редко проявляет сразу большое усердие
и внимание; его голова, как выражаются, занята еще другим,
некоторое время он смотрит по сторонам и не работает как
следует. Привычка глазеть по сторонам и работать небреж-
но, естественно или, вернее, неизбежно приобретаемая каж-
дым деревенским работником, который вынужден каждые
полчаса менять работу и инструменты и ежедневно прино-
равливаться в течение всей своей жизни к двадцати различ-
ным занятиям, почти всегда делает его ленивым, нерадивым
и неспособным к напряженному труду даже в случаях насто-
ятельной необходимости. Независимо поэтому от недостатка
у него ловкости, одна эта причина должна всегда значитель-
но уменьшать количество труда, которое он способен выпол-
нить.

III. Наконец, всем должно быть понятно, как облегча-
ется и сокращается труд благодаря применению надлежа-
щих машин. Нет необходимости приводить примеры. Дол-



 
 
 

жен только заметить, что изобретение всех машин, облег-
чающих и сокращающих труд, следует, по-видимому, при-
писывать разделению труда. Люди скорее открывают более
легкие и быстрые способы для достижения какого-нибудь
результата, когда все внимание их умственных способно-
стей направлено к одной лишь определенной цели, чем ко-
гда оно рассеивается на большое количество разных пред-
метов. Вследствие разделения труда все внимание каждого
работника, естественно, направляется на какой-нибудь один
очень простой предмет. Естественно поэтому ожидать, что
кто-либо из тех, кто занят в каждой специальной операции,
скорее откроет более легкий и быстрый способ выполнения
своей специальной работы, поскольку ее характер допускает
это. Значительная часть машин, употребляемых в тех ману-
фактурах, где проведено наибольшее разделение труда, бы-
ла первоначально изобретена простыми рабочими. Те, ко-
му приходилось часто посещать такие мануфактуры, должны
были видеть весьма хорошие машины, изобретенные сами-
ми рабочими в целях ускорения и облегчения выполняемой
ими специальной работы. К первым паровым машинам по-
стоянно приставлялся подросток для того, чтобы поперемен-
но открывать и закрывать сообщение между котлом и цилин-
дром в зависимости от приподнимания и опускания порш-
ня. Один из этих мальчиков, любивший играть со своими
товарищами, подметил, что, если привязать веревку от ру-
коятки клапана, открывающего это сообщение, к другой ча-



 
 
 

сти машины, клапан будет открываться и закрываться без его
помощи и это позволит ему свободно забавляться с товари-
щами. Таким образом, одно из важнейших улучшений, сде-
ланных в паровой машине с момента ее изобретения, было
придумано подростком, который хотел сократить свой соб-
ственный труд.

Однако далеко не все усовершенствования машин яви-
лись изобретением тех, кому приходилось работать при ма-
шинах. Многие усовершенствования были произведены бла-
годаря изобретательности машиностроителей, когда произ-
водство машин сделалось особой отраслью промышленно-
сти, а некоторые – теми, кого называют учеными, или теоре-
тиками, профессия которых состоит не в изготовлении ка-
ких-либо предметов, а в наблюдении окружающего и кото-
рые в силу этого в состоянии комбинировать силы наибо-
лее отдаленных друг от друга и несходных предметов. С про-
грессом общества наука, или умозрение, становится, как и
всякое другое занятие, главной или единственной профес-
сией и занятием особого класса граждан. Подобно всякому
иному занятию, она тоже распадается на большое число раз-
личных специальностей, из которых каждая доставляет за-
нятие особому разряду или классу ученых; такое разделение
занятий в науке, как и во всяком другом деле, увеличивает
умение и сберегает время. Каждый отдельный работник ста-
новится более опытным и сведущим в своей специальности;
в целом производится больше работы и значительно возрас-



 
 
 

тают достижения науки. Получающееся в результате разде-
ления труда значительное увеличение производства всяко-
го рода предметов приводит в обществе, надлежащим обра-
зом управляемом, к тому всеобщему благосостоянию, кото-
рое распространяется и на самые низшие слои народа. Каж-
дый работник может располагать значительным количеством
продуктов своего труда сверх того количества, которое необ-
ходимо для удовлетворения его собственных потребностей;
и, поскольку все остальные работники находятся точно в та-
ком же положении, он оказывается в состоянии обменивать
большое количество своих продуктов на большое количе-
ство изготовляемых ими продуктов, или, что то же самое, на
цену этих продуктов. Он с избытком доставляет им то, в чем
они нуждаются, а они в той же мере снабжают его тем, в чем
он нуждается, и таким образом достигается общее благосо-
стояние во всех слоях общества.

Присмотритесь к домашней обстановке большинства про-
стых ремесленников или поденщиков в цивилизованной и
богатеющей стране, и вы увидите, что невозможно даже пе-
речислить количество людей, труд которых, хотя бы в малом
размере, был затрачен на доставление всего необходимого
им. Шерстяная куртка, например, которую носит поденный
рабочий, как бы груба и проста она ни была, представляет
собой продукт соединенного труда большого количества ра-
бочих. Пастух, сортировщик, чесальщик шерсти, красиль-
щик, прядильщик, ткач, ворсировщик, аппретурщик и мно-



 
 
 

гие другие – все должны соединить свои различные спе-
циальности, чтобы выработать даже такую грубую вещь. А
сколько, кроме того, купцов и грузчиков должно было быть
занято для доставки материалов от одних рабочих к другим,
живущим часто в весьма отдаленных частях страны! Сколь-
ко нужно было торговых сделок и водных перевозок, сколь-
ко, в частности, нужно было судостроителей, матросов, вы-
делывателей парусов, канатов, чтобы доставить различные
материалы, употребляемые красильщиком и нередко приво-
зимые из самых отдаленных концов земли! А какой разнооб-
разный труд необходим для того, чтобы изготовить инстру-
менты для этих рабочих! Не говоря уже о таких сложных ма-
шинах, как судно, валяльная мельница и даже станок ткача,
подумаем только, какой разнообразный труд необходим для
того, чтобы изготовить весьма простой инструмент – нож-
ницы, которыми пастух стрижет шерсть. Рудокоп, строитель
печи для руды, дровосек, угольщик, доставляющий древес-
ный уголь для плавильной печи, изготовитель кирпича, ка-
менщик, рабочий при плавильной печи, строитель завода,
кузнец, ножовщик – все они должны соединить свои усилия,
чтобы изготовить ножницы. Если мы таким же образом рас-
смотрим все различные предметы обстановки и одежды упо-
мянутого простого ремесленника или поденщика – грубую
холщовую рубаху, которую он носит на теле, обувь на его
ногах, постель, на которой он спит, и все различные части
ее в отдельности, плиту, на которой он приготовляет свою



 
 
 

пищу, уголь, употребляемый им для этой цели, добытый из
глубин земли и доставленный ему, может быть, морем и за-
тем по суше с далекого расстояния, всю остальную утварь
его кухни, все предметы на его столе – ножи и вилки, гли-
няные и оловянные блюда, на которых он ест и режет свою
пищу; если подумаем обо всех рабочих руках, занятых изго-
товлением для него хлеба и пива, оконных стекол, пропус-
кающих к нему солнечный свет и тепло, защищающих от
ветра и дождя, если подумаем о всех знаниях и ремеслах,
необходимых для изготовления этого прекрасного и благо-
детельного предмета, без которого эти северные страны све-
та вряд ли могли бы служить удобным местом для жилья; об
инструментах всех различных работников, занятых в произ-
водстве различных предметов необходимости и удобств; ес-
ли мы рассмотрим все это, говорю я, и подумаем, какой раз-
нообразный труд затрачен на все это, мы поймем, что без со-
действия и сотрудничества многих тысяч людей самый бед-
ный обитатель цивилизованной страны не мог бы вести тот
образ жизни, который он обычно ведет теперь и который мы
неправильно считаем весьма простым и обыкновенным. Ко-
нечно, в сравнении с чрезвычайной роскошью богача его об-
становка должна казаться крайне простой и обыкновенной, и
тем не менее может оказаться, что обстановка европейского
государя не всегда настолько превосходит обстановку трудо-
любивого и бережливого крестьянина, насколько обстанов-
ка последнего превосходит обстановку многих африканских



 
 
 

царьков, абсолютных владык жизни и свободы десятков ты-
сяч нагих дикарей.



 
 
 

 
Глава II

О причине, вызывающей
разделение труда

 
Разделение труда, приводящее к таким выгодам, отнюдь

не является результатом чьей-либо мудрости, предвидевшей
и осознавшей то общее благосостояние, которое будет по-
рождено им: оно представляет собой последствие – хотя
очень медленно и постепенно развивающееся – определен-
ной склонности человеческой природы, которая отнюдь не
имела в виду такой полезной цели, а именно склонности к
торговле, к обмену одного предмета на другой.

В нашу задачу в настоящий момент не входит исследова-
ние того, является ли эта склонность одним из тех основных
свойств человеческой природы, которым не может быть дано
никакого дальнейшего объяснения, или, что представляет-
ся более вероятным, она является необходимым следствием
способности рассуждать и дара речи. Эта склонность обща
всем людям и, с другой стороны, не наблюдается ни у какого
другого вида животных, которым, по-видимому, данный вид
соглашений, как и все другие, совершенно неизвестен. Когда
две гончие преследуют одного и того же зайца, иногда кажет-
ся, будто они действуют по какому-то соглашению. Каждая
из них гонит его в сторону другой или старается перехватить,



 
 
 

когда другая гонит его к ней. Однако это отнюдь не результат
какого-либо соглашения, а проявление случайного совпаде-
ния их страстей, направленных в данный момент в сторону
одного и того же предмета. Никому не приходилось видеть,
чтобы одна собака сознательно менялась костью с другой.
Никому не приходилось видеть, чтобы какое-либо животное
жестами или криком показывало другому: это – мое, то –
твое, я отдам тебе одно в обмен на другое. Когда животное
хочет получить что-либо от человека или другого животно-
го, оно не знает других средств убеждения, чтобы снискать
милость тех, от кого ожидает подачки. Щенок ласкается к
своей матери, а болонка старается бесчисленными уловками
привлечь внимание своего обедающего хозяина, когда хочет,
чтобы он накормил ее. Человек иногда прибегает к таким
же уловкам со своими ближними, и если у него нет другого
средства побудить их действовать в соответствии с его же-
ланиями, он пытается приобрести их расположение угодни-
чеством и всяческой лестью. Однако у него не хватило бы
времени действовать так во всех случаях. В цивилизованном
обществе он непрерывно нуждается в содействии и сотруд-
ничестве множества людей, между тем как в течение всей
своей жизни он едва успевает приобрести дружбу несколь-
ких лиц. Почти у всех других видов животных каждая особь,
достигнув зрелости, становится совершенно независимой и в
своем естественном состоянии не нуждается в помощи дру-
гих живых существ; между тем человек постоянно нуждает-



 
 
 

ся в помощи своих ближних, но тщетно было бы ожидать ее
лишь от их расположения. Он скорее достигнет своей цели,
если обратится к их эгоизму и сумеет показать им, что в их
собственных интересах сделать для него то, что он требует от
них. Всякий предлагающий другому сделку какого-либо ро-
да предлагает сделать именно это. Дай мне то, что мне нуж-
но, и ты получишь то, что необходимо тебе, – таков смысл
всякого подобного предложения. Именно таким путем мы
получаем друг от друга значительно большую часть услуг, в
которых мы нуждаемся. Не от благожелательности мясника,
пивовара или булочника ожидаем мы получить свой обед, а
от соблюдения ими своих собственных интересов. Мы обра-
щаемся не к гуманности, а к их эгоизму и никогда не говорим
им о наших нуждах, а лишь об их выгодах. Никто не хочет
зависеть главным образом от благоволения своих сограждан.
Даже нищий не целиком зависит от него. Милосердие доб-
рых людей снабжает его, правда, средствами, необходимы-
ми для существования. Но, хотя этот источник в конечном
счете дает ему все необходимое для жизни, он не снабжает
и не может снабжать его непосредственно предметами жиз-
ненной необходимости в тот момент, когда нищий испыты-
вает в них нужду. Бо́льшая часть его нужд удовлетворяется
таким же способом, как и нужды других людей, а именно
посредством договора, обмена, покупки. На деньги, которые
нищий получает от других людей, он покупает пищу. Ста-
рое платье, которое ему дарят, он выменивает на другое, бо-



 
 
 

лее подходящее для него, или на жилище, пищу, наконец,
на деньги, на которые он может купить пищу, одежду, снять
помещение в зависимости от потребности.

Точно так же, как посредством договора, обмена и покуп-
ки мы приобретаем друг от друга бо́льшую часть необходи-
мых нам взаимных услуг, так и эта самая склонность к об-
мену породила первоначально и разделение труда. В охотни-
чьем или пастушеском племени один человек выделывает,
например, луки и стрелы с большей быстротой и ловкостью,
чем кто-либо другой. Он часто выменивает их у своих со-
племенников на скот или дичь; в конце концов он видит, что
может таким путем получать больше скота и дичи, нежели
охотой. Соображаясь со своей выгодой, он делает изготов-
ление луков и стрел своим главным занятием и становится
таким образом своего рода оружейником. Другой выделяет-
ся своим умением строить и покрывать крышей маленькие
хижины или шалаши. Он привыкает помогать в этой работе
своим соседям, которые вознаграждают его таким же спосо-
бом – скотом и дичью, пока наконец он не признает выгод-
ным для себя целиком отдаться этому занятию и сделаться
своего рода плотником. Таким же путем третий становится
кузнецом или медником, четвертый – кожевником или ду-
бильщиком шкур и кож, главных частей одежды дикарей. И,
таким образом, уверенность в возможности обменять весь
тот излишек продукта своего труда, который превышает его
собственное потребление, на ту часть продукта труда других



 
 
 

людей, в которой он может нуждаться, побуждает каждого
человека посвятить себя определенному специальному заня-
тию и развить до совершенства свои природные дарования в
данной специальной области.

Различные люди отличаются друг от друга своими есте-
ственными способностями гораздо меньше, чем мы предпо-
лагаем, и само различие способностей, которыми отличают-
ся они в своем зрелом возрасте, во многих случаях являет-
ся не столько причиной, сколько следствием разделения тру-
да. Различие между самыми несхожими характерами, между
ученым и простым уличным носильщиком, например, созда-
ется, по-видимому, не столько природой, сколько привыч-
кой, практикой и воспитанием. Во время своего появления
на свет и в течение первых шести или восьми лет своей жиз-
ни они были очень похожи друг на друга, и ни их родители,
ни сверстники не могли заметить сколько-нибудь заметного
различия между ними. В этом возрасте или немного позже
их начинают приучать к различным занятиям. И тогда ста-
новится заметным различие способностей, которое делается
постепенно все больше, пока наконец тщеславие ученого от-
казывается признавать хотя бы и тень сходства между ними.
Но не будь склонности к торгу и обмену, каждому челове-
ку приходилось бы самому добывать для себя все необходи-
мое для жизни. Всем приходилось бы выполнять одни и те
же обязанности, производить одну и ту же работу, и не су-
ществовало бы тогда такого разнообразия занятий, которое



 
 
 

и породило значительное различие в способностях.
Эта склонность к обмену не только создает различие спо-

собностей, столь заметное у людей различных профессий,
она также делает его полезным. Многие породы животных,
признаваемые принадлежащими к одному и тому же виду,
отличаются от природы гораздо более резко выраженным
несходством способностей, чем это наблюдается, по-види-
мому, у людей, пока они остаются свободными от воздей-
ствия привычки и воспитания. Ученый по своему уму и спо-
собностям и наполовину не отличается так от уличного но-
сильщика, как дворовая собака от гончей, или гончая от бо-
лонки, или последняя от овчарки. Однако эти различные по-
роды животных, хотя и принадлежащие все к одному виду,
почти бесполезны друг для друга. Сила дворовой собаки ни
в малейшей степени не дополняется ни быстротой гончей, ни
понятливостью болонки, ни послушанием овчарки. Все эти
различные способности и свойства, ввиду отсутствия спо-
собности или склонности к обмену и торгу, не могут быть ис-
пользованы в общих целях и ни в какой мере не содействуют
лучшему приспособлению и удобствам всего вида. Каждое
животное, вынужденное заботиться о себе, защищать себя
отдельно и независимо от других, не получает решительно
никакой выгоды от разнообразных способностей, которыми
природа наделила подобных ему животных. Напротив того,
среди людей самые несходные дарования полезны одно дру-
гому; различные их продукты благодаря склонности к торгу



 
 
 

и обмену собираются как бы в одну общую массу, из которой
каждый человек может купить себе любое количество про-
изведений других людей, в которых он нуждается.



 
 
 

 
Глава III

Разделение труда ограничивается
размерами рынка

 
Так как возможность обмена ведет к разделению труда,

то степень последнего всегда должна ограничиваться пре-
делами этой возможности, или, другими словами, размера-
ми рынка. Когда рынок незначителен, ни у кого не может
быть побуждения посвятить себя целиком какому-либо од-
ному занятию ввиду невозможности обменять весь излишек
продукта своего труда на необходимые продукты труда дру-
гих людей.

Существуют профессии, даже самые простые, которыми
можно заниматься только в большом городе. Носильщик, на-
пример, ни в каком другом месте не может найти себе заня-
тие и прокормление. Деревня является слишком узким по-
прищем для приложения его труда, даже город средней вели-
чины вряд ли достаточно велик для того, чтобы обеспечить
ему постоянную работу. В уединенных фермах и маленьких
деревушках, разбросанных в такой редконаселенной стране,
как горная Шотландия, каждый фермер должен быть вместе
с тем мясником, булочником и пивоваром для своей семьи.
В таких условиях трудно встретить даже кузнеца, плотника
или каменщика на расстоянии менее 20 миль от его собра-



 
 
 

та по профессии. Семьи, живущие на расстоянии 8 или 10
миль друг от друга, вынуждены сами выполнять множество
мелких работ, за выполнением которых в более населенных
местностях они обратились бы к содействию этих ремеслен-
ников. Деревенские ремесленники почти повсеместно вы-
нуждены заниматься самыми разнообразными промыслами,
имеющими лишь то общее, что для них употребляются оди-
наковые материалы. Деревенский плотник выполняет всяко-
го рода работу по дереву, деревенский кузнец выделывает
все изделия из железа. Первый является не только плотни-
ком, но и столяром, краснодеревцем и даже резчиком по де-
реву, а также изготовляет колеса, телеги и плуги. Работа куз-
неца еще более разнообразна. В отдаленных и внутренних
частях горной Шотландии немыслима даже профессия гвоз-
даря. Такой рабочий при выработке в день 1 тыс. гвоздей и
при 300 рабочих днях в году изготовит за год 300 тыс. гвоз-
дей. Но в такой местности невозможно сбыть и 1 тыс. гвоз-
дей в год.

Так как благодаря водному транспорту для всех видов
труда открывается более обширный рынок, чем это мысли-
мо при существовании одного лишь сухопутного транспорта,
то разделение труда и совершенствование всякого рода про-
мыслов, естественно, вводятся впервые в приморских мест-
ностях и по берегам судоходных рек; часто эти улучшения
спустя лишь долгое время проникают во внутренние части
страны. Большой фургон, запряженный 8 лошадьми и при 2



 
 
 

работниках, в продолжение шести недель свезет из Лондона
в Эдинбург и обратно около 4 тонн товара. Приблизитель-
но за то же самое время парусное судно с экипажем в 6 или
8 человек, курсирующее между портами Лондона и Лейта,
свезет туда и обратно 200 тонн товара. Таким образом, 6 или
8 человек при помощи водного транспорта могут свезти туда
и обратно между Лондоном и Эдинбургом такое же количе-
ство товаров, какое свезут 50 больших фургонов при 100 ра-
ботниках и 400 лошадях. Следовательно, на 200 тонн това-
ров, перевозимых самым дешевым способом – сухим путем
– из Лондона в Эдинбург, должны ложиться расходы по со-
держанию в течение трех недель 100 человек и 400 лошадей;
к этому надо присоединить уменьшение стоимости лошадей
– сумма, приблизительно равная содержанию их, равно как и
50 фургонов. Между тем на такое же количество товаров, пе-
ревозимых по воде, приходится наложить только расход по
содержанию 6 или 8 человек и стоимость снашивания судна
вместимостью в 200 тонн плюс оплата большего риска, или
разницы между морским и сухопутным страхованием. По-
этому, если бы между этими двумя пунктами не было иного
сообщения, кроме сухопутного, и из одного из них можно
было бы перевозить в другой только такие товары, цена ко-
торых весьма значительна в сравнении с их весом, эти пунк-
ты могли бы вести между собой лишь ничтожную торговлю
по сравнению с той, которая существует в настоящее вре-
мя, и, следовательно, могли бы поощрять промышленность



 
 
 

друг друга в значительно меньшей степени, чем ныне. При
таких условиях или совсем не могла бы существовать какая
бы то ни было торговля между различными частями света,
или имела бы ничтожные размеры. Какие товары могли бы
выдержать расходы по сухопутной перевозке между Лондо-
ном и Калькуттой? И если бы даже нашлись столь дорогосто-
ящие товары, чтобы выдержать такие расходы, то разве пе-
ревозка их через территории стольких варварских народов
могла бы быть безопасна? Между тем эти два города в на-
стоящее время ведут между собой очень значительную тор-
говлю, и каждый из них, представляя рынок для другого, в
большей мере поощряет промышленность последнего.

При таких преимуществах водного транспорта представ-
ляется естественным, что первые успехи ремесел и промыш-
ленности имели место там, где удобство сообщений откры-
вало весь мир для сбыта продуктов всех видов труда, и что
они всегда позднее начинали развиваться во внутренних об-
ластях страны. Последние в течение долгого времени не мо-
гут иметь для большей части своих товаров другого рынка,
кроме прилегающих к ним местностей, отделяющих их от
морского берега и больших судоходных рек. Размеры рынка
поэтому в течение продолжительного времени должны соот-
ветствовать богатству и населению этих местностей, и пото-
му рост их богатства всегда будет отставать от роста богат-
ства упомянутых местностей. В наших североамериканских
колониях плантации постоянно устраивались на берегу мо-



 
 
 

ря или по берегам судоходных рек и вряд ли где-нибудь про-
стирались на значительное расстояние от них.

Народы, которые, согласно самым достоверным историче-
ским источникам, представляются первыми носителями ци-
вилизации, жили по берегам Средиземного моря. Это мо-
ре, величайшее из известных на земле внутренних морей, не
знающее ни приливов и отливов, ни волнений, кроме вызы-
ваемых ветром, благодаря спокойствию своей поверхности,
а также обилию островов и близости окаймляющих его бере-
гов чрезвычайно благоприятствовало зарождавшемуся мо-
реплаванию в то отдаленное время, когда люди, не знавшие
еще компаса, боялись терять из виду берег и вследствие сла-
бого развития кораблестроения того времени не решались
пускаться в бушующие волны океана. Проплыть геркулесо-
вы столпы, т. е. выйти за Гибралтарский пролив в открытое
море, долго считалось в древнем мире самым удивительным
и опасным подвигом. Много прошло времени, пока фини-
кийцы и карфагеняне, самые искусные мореплаватели и ко-
раблестроители тех отдаленных времен, попытались сделать
это, и еще долгое время только они предпринимали такие
попытки.

Из всех стран по берегам Средиземного моря Египет, по-
видимому, первый занялся в сколько-нибудь значительных
размерах земледелием и промышленностью и усовершен-
ствовал их. Верхний Египет ни в одном месте не отделяется
более чем на несколько миль от Нила, а в Нижнем Египте эта



 
 
 

великая река разветвляется на множество рукавов, которые
при помощи несложных искусственных сооружений обеспе-
чивали, по-видимому, водное сообщение не только между
крупными городами, но и между всеми значительными сель-
скими поселениями и даже многими отдельными поместья-
ми, как это в настоящее время имеет место по Рейну и Ма-
асу в Голландии. Обширность и легкость этого внутреннего
водного сообщения послужили, вероятно, одной из главных
причин ранней цивилизации Египта.

Земледелие и промышленность развились, по-видимому,
также в весьма глубокой древности в провинциях Бенгалии в
Индии и в некоторых из восточных провинций Китая; впро-
чем, отдаленность этого времени не может быть установле-
на вполне достоверно для нас историческими источниками.
В Бенгалии Ганг и ряд других больших рек разветвляются
на множество судоходных рукавов, подобно Нилу в Египте.
В восточных провинциях Китая несколько больших рек с
их притоками тоже образуют много судоходных путей и, со-
общаясь между собой, порождают внутреннее судоходство,
еще более оживленное, чем по Нилу и Гангу или, пожалуй,
по обоим вместе. Интересно, что ни древние египтяне, ни
индусы, ни китайцы не поощряли внешней торговли, но свои
большие богатства все они извлекали, по-видимому, из это-
го внутреннего судоходства.

Вся внутренняя часть Африки, часть Азии, которая отсто-
ит далеко к северу от Черного и Каспийского морей, древняя



 
 
 

Скифия, современная Татария и Сибирь во все века находи-
лись, по-видимому, в таком же варварском и диком состоя-
нии, в каком они находятся и в настоящее время. Единствен-
ным морем Татарии являлся Ледовитый океан, который не
допускает судоходства; и хотя несколько величайших рек в
мире протекает по этой стране, они находятся на слишком
большом расстоянии друг от друга, чтобы по ним можно бы-
ло поддерживать сношения и вести торговлю с большей ча-
стью страны. В Африке совсем не существует таких больших
внутренних морей, как Балтийское и Адриатическое в Ев-
ропе, Средиземное и Черное в Европе и Азии, и таких зали-
вов, как Аравийский, Персидский, Индийский, Бенгальский
и Сиамский в Азии, а потому внутренние области этого вели-
кого материка недоступны морской торговле, большие же ре-
ки Африки находятся слишком далеко друг от друга, чтобы
делать возможным сколько-нибудь значительное внутреннее
судоходство. Помимо того, торговля, которую может вести
народ, пользуясь рекой, не имеющей большого числа прито-
ков и рукавов и протекающей перед впадением в море по чу-
жой территории, никогда не достигает очень значительных
размеров, потому что всегда во власти народов, обладаю-
щих этой территорией, воспрепятствовать сообщению меж-
ду истоками реки и морем. Судоходство по Дунаю приносит
очень мало пользы различным государствам, через которые
он протекает, – Баварии, Австрии и Венгрии – в сравнении
с тем, что оно могло бы давать, если бы одно из этих госу-



 
 
 

дарств владело рекой на всем ее протяжении до впадения в
Черное море.



 
 
 

 
Глава IV

О происхождении и
употреблении денег

 
Как только повсеместно устанавливается разделение тру-

да, лишь весьма малая доля потребностей каждого человека
может быть удовлетворена продуктом его собственного тру-
да. Значительно большую часть их он удовлетворяет обме-
ном того излишка продуктов своего труда, который остает-
ся после удовлетворения его потребностей, на излишки про-
дукта труда других людей, в которых он нуждается.

Таким образом, каждый человек живет обменом или ста-
новится в известной мере торговцем, а само общество пре-
вращается, так сказать, в торговый союз.

Но когда разделение труда только еще зарождалось, эта
возможность обмена часто встречала очень большие затруд-
нения. Предположим, что один человек обладал большим
количеством определенного продукта, чем сам нуждался в
нем, тогда как другой испытывал в нем недостаток. Поэто-
му первый охотно отдал бы часть этого излишка, а второй
охотно приобрел бы его. Но если последний в данный мо-
мент не имел бы ничего такого, в чем нуждается первый, то
между ними не могло бы произойти никакого обмена. Мяс-
ник имеет в своей лавке больше мяса, чем сам может потре-



 
 
 

бить, а пивовар и булочник охотно купили бы каждый часть
этого мяса; они не могут ничего предложить ему в обмен,
кроме различных продуктов их собственного промысла, но
мясник уже запасся тем количеством хлеба и пива, которое
ему нужно на ближайшее время. В таком случае между ними
не может состояться обмен. Мясник не может явиться по-
ставщиком пивовара и булочника, а они – его потребителя-
ми; и, таким образом, они все ничем не могут служить друг
другу. В целях избежания таких неудобных положений каж-
дый разумный человек на любой ступени развития общества
после появления разделения труда, естественно, должен был
стараться так устроить свои дела, чтобы постоянно наряду с
особыми продуктами своего собственного промысла иметь
некоторое количество такого товара, который, по его мне-
нию, никто не откажется взять в обмен на продукты своего
промысла.

Надо думать, что самые различные товары выбирались и
употреблялись последовательно для этой цели. В варварском
состоянии общества таким общим орудием обмена, как го-
ворят, был скот; и хотя он был весьма неудобен для этой це-
ли, однако мы находим, что в древние времена предметы ча-
сто оценивались по тому количеству скота, которое давалось
в обмен на них. Вооружение Диомеда, как говорит Гомер,
стоило только 9 быков, а вооружение Главка стоило 100 бы-
ков. Как передают, в Абиссинии обычным средством торгов-
ли и обмена служит соль; на берегах Индии таким средством



 
 
 

служат раковины особого вида, в Ньюфаундленде – сушеная
треска, в Виргинии – табак, в некоторых наших вест-индских
колониях – сахар, в некоторых других странах – шкуры или
выделанная кожа, и, как мне рассказывали, в настоящее вре-
мя в Шотландии существует деревня, где рабочий нередко
вместо денег приносит в булочную или пивную гвозди.

Однако во всех странах люди, по-видимому, в силу бес-
спорных доводов сочли в конце концов необходимым дать
предпочтение для этой цели металлам по сравнению со все-
ми другими предметами. Металлы не только можно сохра-
нять с наименьшей потерей, ибо вряд ли какие-нибудь дру-
гие предметы обладают большей прочностью по сравнению
с ними, но их можно также делить без всяких потерь на лю-
бое количество частей, которые потом опять могут быть лег-
ко сплавлены в один кусок; этим качеством не обладает ни-
какой другой продукт, отличающийся такой же прочностью,
и именно оно больше, чем какое-нибудь другое, делает их
пригодными служить орудием обмена и обращения. Напри-
мер, человек, которому нужно было купить соль и который
в обмен на нее мог дать только скот, вынужден был купить
соль в количестве, равном цене целого быка или целой овцы.
Он редко мог купить меньше этого количества, потому что
то, что он мог отдать за нее, редко можно было разделить
на части без убытка; а если ему хотелось купить больше, то
в силу той же причины он вынужден был покупать двойное
или тройное количество, т. е. на стоимость двух или трех бы-



 
 
 

ков или двух или трех овец. Если же вместо овцы или быка
он мог дать в обмен за соль металл, он легко мог отделить
количество металла, точно соответствующее количеству то-
го товара, в котором он в данный момент нуждался.

Различные народы пользовались для этой цели различны-
ми металлами. Древние спартанцы употребляли в качестве
средства обмена железо, древние римляне пользовались для
этого медью; золотом и серебром пользовались все богатые
и торговые народы.

Первоначально, по-видимому, металлы употреблялись
для этой цели в слитках, а не в монете. Так, Плиний1 расска-
зывает нам, ссылаясь на свидетельство Тимея, что до Сервия
Туллия римляне не имели чеканной монеты, а для покупки
нужных им предметов пользовались слитками меди без вся-
кого чекана. Таким образом, эти неоформленные слитки ме-
талла в то время выполняли функцию денег.

Пользование такими слитками металла сопровождалось
двумя очень значительными неудобствами: во-первых, труд-
ностью взвешивать металл и, во-вторых, трудностью опреде-
ления их пробы. По отношению к драгоценным металлам,
когда даже ничтожная разница в количестве обусловливает
громадную разницу в их стоимости, самое взвешивание с
надлежащей точностью требует по крайней мере очень точ-
ных весов и гирь. Взвешивание золота в особенности пред-

1 Plin. Hist. Nat., 33: 3. (Здесь и далее – примечания автора. В квадратных
скобках приводятся уточнения редакции.)



 
 
 

ставляет собой очень кропотливую и тонкую операцию. Ко-
нечно, с более грубыми металлами, когда небольшая ошибка
не имеет большого значения, требуется меньшая точность.
Однако мы нашли бы в высшей степени неудобным, если
бы бедный человек, собирающийся купить или продать что-
нибудь на мелкую монету, должен был каждый раз отвеши-
вать надлежащее количество металла. Операция удостовере-
ния чистоты металла еще более затруднительна, требует еще
большей кропотливости, и если металл не расплавлен надле-
жащим образом в тигле и не обработан надлежащими кисло-
тами, всякое определение пробы его будет в высшей степени
неточно. До введения чеканной монеты люди всегда долж-
ны были подвергаться самым грубым обманам и надуватель-
ствам. Вместо фунта чистого серебра или чистой меди они
могли получать в обмен на свои товары подделанный сплав
из самых грубых и дешевых материалов, которые, однако, по
внешнему виду походили на эти металлы. Для предотвраще-
ния таких злоупотреблений, для облегчения обмена и содей-
ствия таким образом развитию всех видов промышленности
и торговли во всех более или менее развитых странах было
сочтено необходимым отмечать публичным клеймом опре-
деленные количества тех металлов, которые в этих странах
обычно употреблялись при покупке товаров. Так возникли
чеканная монета и те государственные учреждения, которые
получили название монетных дворов. Они имеют совершен-
но такой же характер, как и учреждения, созданные для над-



 
 
 

зора за правильностью мер и для клеймения сукон и поло-
тен. Все эти учреждения имеют одну и ту же задачу – удосто-
верять наложением публичных клейм количество и установ-
ленное качество различных товаров, поступающих на рынок.

Первые публичные клейма такого рода, которые наклады-
вались на находившиеся в обращении металлы, во многих
случаях, по-видимому, имели в виду удостоверить то, что
было труднее и важнее всего, а именно – доброкачествен-
ность или чистоту металла; они походили на пробу, которой
в настоящее время клеймятся слитки серебра и серебряная
посуда, или на испанскую пробу, которая иногда накладыва-
ется на слитки золота и которая, будучи наложена только на
одну сторону слитка, не покрывая всю его поверхность, удо-
стоверяет только чистоту металла, а не его вес. Авраам отве-
сил Ефрону четыреста сиклей серебра, которые обещал за-
платить за Махпельское поле. Хотя сикли, по-видимому, бы-
ли ходячей монетой в торговле, однако они принимались по
весу, а не счетом, точно так же как слитки золота и серебра в
настоящее время. Как передают, доходы древних саксонских
королей Англии получались ими не в монете, а натурой, т. е.
всякого рода съестными и другими припасами. Вильгельм
Завоеватель установил обычай уплачивать эти доходы моне-
той. Однако она в течение долгого времени принималась в
казначействе по весу, а не по счету.

Неудобства и затруднения, связанные с точным взвеши-
ванием этих металлов, повели к установлению чекана монет,



 
 
 

причем клейма, целиком покрывающие обе стороны монеты,
а иногда также ее ребра, должны были удостоверять не толь-
ко чистоту, но и вес металла. Поэтому такие монеты прини-
мались, как и в настоящее время, по счету, без взвешивания
их.

Названия этих монет первоначально, по-видимому, вы-
ражали вес, или количество металла, содержащегося в них.
Во времена Сервия Туллия, который первый стал чеканить
в Риме монету, римский асс, или пондо, содержал римский
фунт чистой меди. Подобно нашему тройскому фунту, он
подразделялся на 12 унций, из которых каждая содержа-
ла унцию чистой меди. Во времена  Эдуарда I английский
фунт стерлингов содержал фунт серебра (по тауэрскому ве-
су) установленной пробы. Тауэрский фунт, по-видимому,
был несколько больше римского фунта и несколько мень-
ше тройского фунта. Последний был введен в английском
монетном дворе только на 18-м году царствования Генриха
VIII. Французский ливр во времена Карла Великого содер-
жал тройский фунт серебра установленной пробы. Ярмарка в
Труа в Шампани в это время посещалась всеми народами Ев-
ропы, и потому меры и весы столь известной ярмарки были
всюду известны и всеми признавались. Шотландская моне-
та в фунт со времени Александра I до Роберта Брюса содер-
жала фунт серебра того же веса и пробы, как и английский
фунт стерлингов. Английские, французские и шотландские
пенни содержали тоже первоначально действительный пенс



 
 
 

серебра, т.  е. одну двадцатую часть унции, или 1/240 часть
фунта. Шиллинг тоже первоначально, по-видимому, обозна-
чал вес. Когда пшеница стоит 12 шилл. за квартер, говорит
старинный статут Генриха III, пшеничный хлеб ценой в один
фартинг должен весить 11 шилл. и 4 п. Однако соотношение
между шиллингом и пенни, с одной стороны, и фунтом, с
другой стороны, не было, вероятно, так постоянно и едино-
образно, как соотношение между пенни и фунтом. Во вре-
мя первой династии французских королей французское су,
или шиллинг, в различных случаях содержал, по-видимому,
5, 12, 20 и 40 п. У древних саксов шиллинг одно время со-
держал только 5 пенсов; и представляется вероятным, что
он был у них столь же неустойчив, как и у их соседей, древ-
них франков. Со времени Карла Великого у французов и со
времени Вильгельма Завоевателя у англичан соотношения
между фунтом, шиллингом и пенни установились, по-види-
мому, такие же, как и в настоящее время, хотя стоимость их
была совсем другая. Ибо во всех странах мира, как я пола-
гаю, скупость и несправедливость государей и государствен-
ной власти, злоупотреблявших доверием своих подданных,
постепенно уменьшили действительное содержание металла,
первоначально содержавшееся в их монетах. Римский асс в
последние времена республики был уменьшен до 1/24 части
своей первоначальной стоимости и стал весить только пол-
унции вместо фунта. Английский фунт и пенни содержат в



 
 
 

настоящее время только около трети, шотландские фунт и
пенни – около 1/36, а французские фунт и пенни – около 1/66
части своей первоначальной стоимости. Посредством таких
операций государи и правительства получали, как казалось,
возможность уплачивать свои долги и выполнять свои обя-
зательства при помощи меньшего количества серебра, чем
требовалось бы без такой подделки. Однако это была только
видимость, ибо их кредиторы фактически оказывались об-
манутыми и лишались части того, что им следовало полу-
чить. Все другие должники в государстве получали такую же
привилегию и могли теперь погашать долги, сделанные ими
в старой монете, такой же номинальной суммой новой и ис-
порченной монеты. Поэтому подобные операции всегда ока-
зывались выгодными для должников и разорительными для
кредиторов; нередко они производили более значительные
расстройства и всеобщие потрясения в имущественном со-
стоянии частных лиц, чем потрясения, порождаемые вели-
кими общественными бедствиями.

Таким образом, у всех цивилизованных народов деньги
стали всеобщим орудием торговли, при посредстве которого
продаются и покупаются всякого рода товары или же обме-
ниваются один на другой.

Теперь я приступлю к выяснению правил, согласно кото-
рым люди обменивают товары друг на друга или за день-
ги. Эти правила определяют так называемую относительную,
или меновую, стоимость товара.



 
 
 

Надо заметить, что слово стоимость имеет два различ-
ных значения: иногда оно обозначает полезность какого-ни-
будь предмета, а иногда возможность приобретения дру-
гих предметов, которую дает обладание данным предметом.
Первую можно назвать потребительной стоимостью, вто-
рую – меновой стоимостью. Предметы, обладающие весьма
большой потребительной стоимостью, часто имеют совсем
небольшую меновую стоимость или даже совсем ее не име-
ют; напротив, предметы, имеющие очень большую меновую
стоимость, часто имеют совсем небольшую потребительную
или совсем ее не имеют. Нет ничего полезнее воды, но на нее
почти ничего нельзя купить, почти ничего нельзя получить в
обмен на нее. Напротив, алмаз почти не имеет никакой по-
требительной стоимости, но часто в обмен на него можно
получить очень большое количество других товаров.

Для выяснения основных правил, определяющих мено-
вую стоимость товаров, я попытаюсь показать:

– во-первых, каково действительное мерило этой меновой
стоимости, или в чем состоит действительная цена всех то-
варов;

– во-вторых, из каких частей состоит эта действительная
цена;

– и, наконец, какие причины повышают иногда некоторые
или все части этой цены над ее естественным или обычным
уровнем, а иногда понижают ее ниже этого уровня; или какие
причины иногда препятствуют точному совпадению рыноч-



 
 
 

ной цены, т. е. фактической цены товаров, с их естественной
ценой.

Эти три вопроса я попытаюсь выяснить со всей возмож-
ной полнотой и ясностью в трех последующих главах, при-
чем должен весьма серьезно просить у читателя внимания
и терпения: терпения – для рассмотрения подробностей, ко-
торые могут в некоторых местах показаться, может быть, из-
лишне утомительными; внимания – для усвоения того, что
может показаться в некоторой степени неясным даже после
самых обстоятельных объяснений, какие я в состоянии дать.
Я всегда предпочитаю заслужить упрек в недостатке крат-
кости, лишь бы быть уверенным, что мое изложение понят-
но; однако, несмотря на все мое старание быть возможно бо-
лее понятным, вопрос все же может показаться недостаточно
разъясненным ввиду его чрезвычайно абстрактного характе-
ра.



 
 
 

 
Глава V

О действительной и номинальной
цене товаров, или о цене их
в труде и цене их в деньгах

 
Каждый человек богат или беден в зависимости от того,

в какой степени он может пользоваться предметами необхо-
димости, удобства и удовольствия. Но после того как устано-
вилось разделение труда, собственным трудом человек мо-
жет добывать лишь очень небольшую часть этих предметов:
значительно бо́льшую часть их он должен получать от тру-
да других людей; и он будет богат или беден в зависимости
от количества того труда, которым он может распоряжать-
ся или которое он может купить. Поэтому стоимость всяко-
го товара для лица, которое обладает им и имеет в виду не
использовать его или лично потребить, а обменять на дру-
гие предметы, равна количеству труда, которое он может ку-
пить на него или получить в свое распоряжение. Таким об-
разом, труд представляет собой действительное мерило ме-
новой стоимости всех товаров.

Действительная цена всякого предмета, т. е. то, что каж-
дый предмет действительно стоит тому, кто хочет приобре-
сти его, есть труд и усилия, нужные для приобретения этого
предмета. Действительная стоимость всякого предмета для



 
 
 

человека, который приобрел его и который хочет продать его
или обменять на какой-либо другой предмет, состоит в тру-
де и усилиях, от которых он может избавить себя и которые
он может возложить на других людей. То, что покупается на
деньги или приобретается в обмен на другие предметы, при-
обретается трудом в такой же мере, как и предметы, при-
обретаемые нашим собственным трудом. В самом деле, эти
деньги или товары сберегают нам этот труд. Они содержат
стоимость известного количества труда, которое мы обме-
ниваем на то, что, по нашему предположению, содержит в
данное время стоимость такого же количества труда. Труд
был первоначальной ценой, первоначальной покупной сум-
мой, которая была уплачена за все предметы. Не на золото
или серебро, а только на труд первоначально были приобре-
тены все богатства мира; стоимость их для тех, кто владеет
ими и кто хочет обменять их на какие-либо новые продукты,
в точности равна количеству труда, которое он может купить
на них или получить в свое распоряжение.

Как говорит Гоббс, богатство – это сила2. Но человек, ко-
торый приобретает или получает по наследству большое со-
стояние, не обязательно приобретает вместе с ним или насле-
дует политическую, гражданскую или военную власть. Его
состояние, может быть, дает ему средства приобрести ту или
другую, но одно лишь обладание этим состоянием не дает
ему непременно такую власть. Обладание этим состоянием

2 Leviathan. Part 1, chap. 10.



 
 
 

дает ему немедленно и непосредственно лишь возможность
покупать, располагать всем трудом или всем продуктом тру-
да, который имеется на рынке. Богатство его более или менее
велико в прямом соответствии с размерами этой возможно-
сти, т. е. с количеством труда других людей, или, что то же
самое, с количеством продукта труда других людей, которое
он благодаря своему богатству может купить или получить
в свое распоряжение. Меновая стоимость всякого предмета
должна быть всегда в точности равна размеру той власти, ко-
торую данный предмет дает своему обладателю.

Однако, хотя труд является действительным мерилом ме-
новой стоимости всех товаров, стоимость их обычно расце-
нивается не в труде. Часто бывает трудно установить отно-
шение между двумя различными количествами труда. Вре-
мя, затраченное на две различные работы, не всегда само
по себе определяет это взаимоотношение. В расчет должна
быть принята также различная степень затраченных усилий
и необходимого искусства. Один час какой-нибудь тяжелой
работы может заключать в себе больше труда, чем два ча-
са легкой работы; точно так же один час занятия таким ре-
меслом, обучение которому потребовало десять лет труда,
может содержать в себе больше труда, чем работа в тече-
ние месяца в каком-нибудь обычном занятии, не требующем
обучения. Не легко найти точное мерило для определения
степени трудности или ловкости. Правда, обычно при обме-
не продуктов различных видов труда принимается во внима-



 
 
 

ние степень трудности и ловкости. Однако при этом не име-
ется никакого точного мерила, и дело решает рыночная кон-
куренция в соответствии с той грубой справедливостью, ко-
торая, не будучи вполне точной, достаточна все же для обыч-
ных житейских дел.

Помимо того, товары гораздо чаще обмениваются, а по-
тому и сравниваются с другими товарами, чем с трудом. По-
этому более естественным является расценивать их меновую
стоимость количеством какого-нибудь другого товара, а не
количеством труда, которое можно на них купить. К тому же
большинство людей лучше понимает, что означает опреде-
ленное количество какого-нибудь товара, чем определенное
количество труда. Первое представляет собой осязательный
предмет, тогда как второе – абстрактное понятие, которое
хотя и может быть объяснено, но не отличается такою про-
стотой и очевидностью.

С тех пор как прекратилась меновая торговля и деньги
сделались общепринятым средством торговли, каждый от-
дельный товар гораздо чаще обменивается на деньги, чем на
какой бы то ни было другой товар. Мясник редко тащит сво-
его быка или барана к булочнику или пивовару для того, что-
бы обменять их на хлеб или на пиво; он отправляется с ни-
ми на рынок, где выменивает их на деньги, а затем обмени-
вает эти деньги на хлеб и на пиво. Количество денег, кото-
рое он получает за них, определяет, в свою очередь, количе-
ство хлеба и пива, которое он может затем купить. Поэтому



 
 
 

для него гораздо естественнее и проще расценивать их сто-
имость по количеству денег – товара, на который он непо-
средственно выменивает их, чем по количеству хлеба и пи-
ва – товаров, на которые он может обменять их только при
посредстве третьего товара. Проще сказать, что мясо стоит
три или четыре пенса за фунт, чем сказать, что оно стоит три
или четыре фунта хлеба или три или четыре кварты пива.
В результате этого меновая стоимость каждого товара чаще
расценивается по количеству денег, чем по количеству труда
или какого-нибудь другого товара, которое можно получить
в обмен на него.

Однако, подобно всем другим товарам, золото и сереб-
ро меняются в своей стоимости: они бывают то дешевле, то
дороже, их то легче, то труднее купить. Количество труда,
которое можно получить в свое распоряжение или купить
на определенное количество этих металлов, или количество
других товаров, которое можно выменять на них, всегда на-
ходится в зависимости от обилия или скудости разрабатыва-
емых в данное время рудников. В XVI столетии открытие
богатых рудников в Америке уменьшило в Европе стоимость
золота и серебра приблизительно на целую треть. Так как до-
быча этих металлов из рудников и доставка их на рынок сто-
ила теперь меньшего труда, то, попадая на рынок, золото и
серебро могли уже купить меньшее количество труда. И эта,
пожалуй, величайшая революция в стоимости золота и се-
ребра отнюдь не единственная известная в истории. Подобно



 
 
 

тому как естественные меры вроде ступни, локтя или горсти,
постоянно меняющиеся в своих размерах, никогда не могут
служить точным мерилом количества других предметов, так
и товар, который сам постоянно подвергается колебаниям в
своей стоимости, никоим образом не может быть точным ме-
рилом стоимости других товаров. Можно сказать, что во все
времена и во всех местах одинаковые количества труда име-
ли всегда одинаковую стоимость для рабочего. При обычном
состоянии своего здоровья, силы и способностей, при обыч-
ной степени искусства и ловкости он всегда должен пожерт-
вовать той же самой долей своего досуга, своей свободы и
спокойствия. Цена, которую он уплачивает, всегда остается
неизменной, каково бы ни было количество товаров, которое
он получает в обмен за свой труд. Правда, он может иногда
купить большее количество этих товаров, иногда меньшее,
но в данном случае изменяется стоимость этих товаров, а не
стоимость труда, на который они покупаются. Во все време-
на и повсюду дорогим считалось то, что трудно достать или
на приобретение чего требуется больше труда, а дешевым то,
что легче достать или что требует затраты меньшего количе-
ства труда. Таким образом, один лишь труд, стоимость ко-
торого никогда не меняется, является единственным и дей-
ствительным мерилом, при помощи которого во все времена
и во всех местах можно было расценивать и сравнивать стои-
мость всех товаров. Именно труд составляет их действитель-
ную цену, а деньги составляют лишь их номинальную цену.



 
 
 

Но хотя равные количества труда имеют всегда одинако-
вую стоимость для работника, однако для его нанимателя
они представляют собой то большую, то меньшую стоимость.
Он покупает эти количества труда то за большее, то за мень-
шее количество товаров, и ему представляется, что цена тру-
да меняется так же, как и цена всех других предметов. В од-
них случаях она кажется ему дорогой, а в других дешевой.
Но в действительности именно товары дешевы в одном слу-
чае и дороги в другом.

Таким образом, в этом обычном смысле можно говорить,
что труд, подобно товарам, обладает действительной и номи-
нальной ценой. Можно сказать, что его действительная це-
на состоит в количестве предметов необходимости и удоб-
ства, которые даются за него, а номинальная цена состоит
в количестве денег. Рабочий бывает богат или беден, он хо-
рошо или плохо вознаграждается в зависимости от действи-
тельной, а не номинальной цены его труда.

Различие между действительной и номинальной ценой то-
варов и труда имеет не только чисто теоретическое значение,
но нередко имеет и важное практическое значение. Одна и
та же действительная цена всегда имеет одну и ту же стои-
мость, но ввиду колебания стоимости золота и серебра од-
на и та же номинальная цена может иметь весьма различные
стоимости. Поэтому если продается какое-нибудь имение с
обеспечением продавцу постоянной ренты, то при желании,
чтобы эта рента всегда сохраняла одну и ту же стоимость,



 
 
 

для семейства, в пользу которого устанавливается эта рента,
важно, чтобы она не была выражена в какой-либо определен-
ной сумме денег. Действительно, в таком случае стоимость
этой ренты подвергалась бы двоякого рода колебаниям: во-
первых, тем, которые обусловливаются колебаниями коли-
чества золота и серебра, содержащегося в различные эпохи
в монете одного и того же наименования; и, во-вторых, тем,
которые обусловливаются различием стоимости одинаковых
количеств золота и серебра в разное время.

Государи и правительства нередко воображали, что в дан-
ный момент им выгодно уменьшить количество чистого ме-
талла, содержащегося в их монете, но им редко приходи-
ло в голову увеличивать его. Я поэтому думаю, что количе-
ство металла, содержащегося в монетах всех народов, почти
непрерывно уменьшалось и вряд ли когда-нибудь увеличи-
валось. Такие изменения почти всегда ведут к уменьшению
стоимости денежных рент.

Открытие рудников в Америке уменьшило стоимость зо-
лота и серебра в Европе. Как обыкновенно полагают – хотя,
думается мне, бездоказательно, – это уменьшение все еще
постепенно продолжается и как будто будет продолжаться
еще в течение значительного времени. Если это верно, то та-
кие изменения в стоимости золота и серебра скорее умень-
шат стоимость денежных рент, чем увеличат их, даже если
плата их будет выговорена не в определенном количестве
монет того или другого наименования (например, столько-то



 
 
 

фунтов стерлингов), а в определенном количестве унций чи-
стого серебра или серебра определенной пробы.

Ренты, установленные в зерне, гораздо лучше сохранили
свою стоимость, чем ренты, установленные в деньгах, даже
если чеканка монеты не изменилась. В 18-й год правления
Елизаветы было издано распоряжение, чтобы третья часть
ренты по арендным договорам, заключаемым университет-
скими коллегиями, устанавливалась в зерне и выплачивалась
либо натурой, либо соответственно фактической цене зерна
на ближайшем рынке. Деньги от реализации этой натураль-
ной доли ренты и первоначально составлявшие лишь тре-
тью часть всей ренты, в настоящее время, по словам д-ра
Блэкстона, обычно вдвое больше той суммы, которая полу-
чается от остальных двух третей. Соответственно этому со-
общению старинные денежные ренты университетских кол-
легий уменьшились до четвертой части своей прежней сто-
имости или стоят немного больше четвертой части того ко-
личества зерна, которому они раньше равнялись по стоимо-
сти. Но со времени правления Филиппа и Марии качество
английской монеты подверглось небольшим изменениям, а
может быть, и совсем не изменялось, и потому одно и то же
количество фунтов, шиллингов и пенсов содержало все вре-
мя почти неизменное количество чистого серебра. Таким об-
разом, это уменьшение стоимости денежных рент универси-
тетских коллегий обусловлено исключительно уменьшением
стоимости серебра.



 
 
 

Когда уменьшение стоимости серебра соединяется с
уменьшением количества его, содержащегося в монете одно-
го и того же наименования, потери часто бывают еще боль-
ше. В Шотландии, где ухудшение монеты имело место в го-
раздо больших размерах, чем когда бы то ни было в Англии,
и во Франции, где оно производилось в еще больших раз-
мерах, чем даже в Шотландии, некоторые старинные ренты,
первоначально имевшие значительную стоимость, свелись,
таким образом, почти к нулю.

В отдаленные друг от друга эпохи одинаковые количе-
ства труда можно скорее приобрести за одинаковые количе-
ства хлеба – этого главного средства существования рабоче-
го, чем за равные количества золота и серебра или вообще
какого-либо другого товара. Ввиду этого равные количества
зерна скорее сохранят в отдаленные друг от друга эпохи од-
ну и ту же действительную стоимость или будут давать воз-
можность его обладателю купить или получить в свое распо-
ряжение приблизительно то же самое количество труда дру-
гих людей. Я говорю, что хлеб «скорее» сохранит свою стои-
мость, чем почти все другие товары, так как даже равные ко-
личества хлеба тоже не сохраняют вполне одну и ту же сто-
имость. Средства существования труда, или действительная
цена труда, как я постараюсь показать в дальнейшем, подвер-
гаются значительным изменениям в зависимости от различ-
ных обстоятельств; их размеры бывают более значительны в
обществе, прогрессирующем на пути к богатству, чем в об-



 
 
 

ществе, которое не прогрессирует, а в этом последнем зна-
чительнее, чем в обществе, клонящемся к упадку. Но любой
другой товар будет обмениваться во всякое время на боль-
шее или меньшее количество труда в зависимости от коли-
чества необходимых средств существования, на которые он
в данное время может быть обменен. Поэтому рента, уста-
новленная в зерне, изменяется только соответственно изме-
нениям количества труда, которое можно купить за опреде-
ленное количество зерна, тогда как рента, установленная во
всяком другом товаре, меняется не только в зависимости от
колебаний количества труда, которое можно купить за опре-
деленное количество зерна, но и в зависимости от колеба-
ний количества зерна, которое можно приобрести в обмен за
определенное количество данного товара.

При этом следует заметить, что хотя действительная сто-
имость ренты в зерне гораздо меньше изменяется на про-
тяжении целого столетия, чем действительная стоимость де-
нежной ренты, но из года в год она колеблется гораздо силь-
нее. Денежная цена труда, как я постараюсь ниже показать,
не колеблется из года в год соответственно изменениям де-
нежной цены зерна, а, по-видимому, везде приспособляется
не к временной или случайной, а к средней или обычной це-
не этого необходимого средства существования. Средняя же
или обычная цена зерна, в свою очередь, определяется, как
я тоже постараюсь еще показать, стоимостью серебра, богат-
ством или скудостью рудников, снабжающих рынок этим ме-



 
 
 

таллом, или количеством труда, который должен быть затра-
чен, а следовательно, и количеством зерна, которое долж-
но быть потреблено, чтобы доставить определенное коли-
чество серебра из рудников на рынок. Стоимость серебра,
хотя очень сильно колеблется на протяжении целого столе-
тия, редко подвергается большим изменениям из года в год;
нередко она держится на одном и том же уровне или незна-
чительно изменяется в течение целого полувека или даже це-
лого столетия. Поэтому обычная или средняя денежная цена
зерна может оставаться неизменной в течение столь долго-
го периода или же изменяться незначительно, а вместе с ней
остается неизменной или изменяется незначительно денеж-
ная цена труда при том условии, конечно, что в других отно-
шениях в обществе не имели места никакие серьезные пере-
мены. Между тем временная и случайная цена хлеба часто
может быть в одном году в два раза больше, чем в предыду-
щем, или колебаться, например, от 25 до 50 шилл. за квар-
тер. Но когда хлеб имеет эту последнюю цену, то не только
номинальная, но и действительная стоимость ренты в зерне
будет в два раза больше, чем при цене в 25 шилл., и будет об-
мениваться на двойное количество труда или большинства
других товаров; денежная же цена труда, а вместе с ним и
большинства других вещей останется неизменной, несмотря
на эти колебания.

Таким образом, очевидно, что труд является единствен-
ным всеобщим, равно как и единственным точным мерилом



 
 
 

стоимости, или единственной мерой, посредством которой
мы можем сравнивать между собой стоимости различных то-
варов во все времена и во всех местах. Как уже было указа-
но, мы не можем определять действительную стоимость раз-
личных товаров от одного столетия к другому количествами
серебра, которые даются за них. Мы не можем определять
ее от одного года к другому количествами хлеба. Но количе-
ствами труда мы можем с величайшей точностью определять
ее как от столетия к столетию, так и от одного года к дру-
гому. Для очень продолжительных периодов времени хлеб
представляет собой лучшее мерило, чем серебро, потому что
от столетия к столетию одинаковые количества хлеба обме-
ниваются скорее на то же количество труда, нежели серебра.
Напротив, от одного года к другому серебро представляется
лучшим мерилом, чем хлеб, потому что одинаковые количе-
ства серебра скорее могут быть обменены на одинаковое ко-
личество труда.

Хотя при установлении вечных рент или даже при весьма
долгосрочных арендах, может быть, и полезно делать разли-
чия между реальной и номинальной ценой, но оно не име-
ет практического значения при покупках и продажах, этих
наиболее распространенных и обычных сделках в человече-
ской жизни.

В данное время и в данном месте действительная и но-
минальная цена всех товаров точно соответствует одна дру-
гой. Чем больше или меньше денег вы получите, например



 
 
 

на лондонском рынке за какой-либо товар, тем большее или
меньшее количество труда вы сможете приобрести на них
в данное время и в данном месте. Поэтому в определенное
время и в определенном месте деньги представляют собой
точное мерило действительной меновой стоимости всех то-
варов, но только в определенное время и в определенном ме-
сте.

Поскольку речь идет о различных местах, не существует
правильного соответствия между действительной и денеж-
ной ценой товаров. Несмотря на это, купец, доставляющий
товары из одного места в другое, может принимать во вни-
мание только их денежную цену или разницу между коли-
чеством серебра, за которое он покупает их, и тем количе-
ством, за которое он может их продать. Пол-унции серебра
в Кантоне в Китае может означать большее количество как
труда, так и средств существования и удобств, чем одна ун-
ция в Лондоне. Поэтому товар, который в Кантоне продает-
ся за пол-унции серебра, может быть в действительности там
дороже или иметь большее действительное значение для че-
ловека, который обладает им, чем товар, который продает-
ся в Лондоне за одну унцию, для человека, обладающего им
в Лондоне. Однако, если лондонский купец может купить в
Кантоне за пол-унции серебра товар, который он может за-
тем продать в Лондоне за одну унцию, он наживает 100 % на
этой сделке, как и в том случае, если бы унция серебра име-
ла в Лондоне ту же стоимость, что и в Кантоне. Для него не



 
 
 

имеет значения тот факт, что пол-унции серебра в Кантоне
дали бы ему возможность получить больше труда или боль-
шее количество средств существования и удобств, чем одна
унция может доставить ему в Лондоне. Одна унция в Лон-
доне всегда дает ему возможность приобретения двойного
количества всего того, что можно приобрести на пол-унции,
а в этом именно для него заключается сущность дела.

Поэтому номинальная, или денежная, цена товаров в ко-
нечном счете определяет разумность или неразумность всех
торговых сделок и таким образом регулирует почти все де-
ла обыденной жизни, связанные с ценой, нам не приходится
удивляться, что на денежную цену люди обращали гораздо
большее внимание, чем на действительную цену.

Но в сочинениях, подобных настоящему, иногда небеспо-
лезно сравнивать колебания действительных цен какого-ни-
будь одного товара в различное время и в различных местах,
т. е. различные степени власти над трудом других людей, ко-
торую этот товар при различных условиях дает лицу, им об-
ладающему. В подобном случае мы должны сравнивать не
столько различные количества серебра, за которые этот то-
вар обыкновенно продавался, сколько различные количества
труда, которые могли быть куплены на эти количества сереб-
ра. Но рыночная цена труда в отдаленное время и в отда-
ленных местах вряд ли может быть установлена с какой-ли-
бо точностью. Цены хлеба, хотя они регулярно отмечались
лишь в немногих местах, обыкновенно лучше известны и ча-



 
 
 

ще отмечались историками и писателями. Мы поэтому долж-
ны по общему правилу удовлетворяться ценами хлеба, и не
потому, что они всегда точно соответствуют рыночным це-
нам труда, а потому, что они ближе всего к ним. В дальней-
шем мне не раз придется делать такого рода сравнения.

По мере развития промышленности торговые народы на-
ходили удобным чеканить монету из различных металлов;
золотую монету чеканили для более крупных платежей, се-
ребряную – для покупок средних размеров и медную или из
какого-либо другого грубого металла – для совсем неболь-
ших покупок. Однако эти народы всегда признавали один из
этих металлов более подходящим мерилом стоимости, чем
другие два; такое предпочтение, по-видимому, обычно дава-
лось тому металлу, который впервые стали употреблять в ка-
честве орудия обмена. Раз начав пользоваться им в качестве
мерила – а это они вынуждены были делать в те времена, ко-
гда у них не было других денег, – они обыкновенно продол-
жали пользоваться им, когда в этом уже не было необходи-
мости.

Говорят, что римляне имели лишь одни медные деньги
почти до первой Пунической войны и только за пять лет до
нее впервые стали чеканить серебряную монету3. Медь по-
этому всегда оставалась, по-видимому, мерилом стоимости
в этой республике. В Риме все счета велись и ценность всех
имуществ определялась, по-видимому, в ассах или сестерци-

3 Plin. Hist. Nat. 33: 3.



 
 
 

ях. Асс всегда оставался обозначением медной монеты. Сло-
во «сестерций» означает два асса с половиной. Хотя, таким
образом, сестерций был первоначально серебряной монетой,
стоимость его определялась в меди. В Риме про человека,
который наделал долгов на большую сумму денег, говорили,
что он имеет много чужой меди.

Северные народы, утвердившиеся на развалинах Римской
империи, с самого начала своей оседлой жизни имели, по-
видимому, серебряную монету и в течение нескольких веков
после того не знали ни золотой, ни медной монеты. В Англии
во времена саксов была серебряная монета, в ней до эпохи
Эдуарда III чеканилось очень мало золота, а до Якова I, коро-
ля Великобритании, совсем не было медной монеты. В Ан-
глии поэтому – и по той же самой причине, как я полагаю, у
всех других современных народов Европы – все счета ведут-
ся и стоимость всех товаров и всех имуществ обыкновенно
исчисляется в серебре; и если мы хотим определить разме-
ры состояния какого-либо лица, мы редко называем число
гиней, а называем число фунтов стерлингов, которое, по на-
шему мнению, дадут за него.

Первоначально, как я думаю, во всех странах законным
платежным средством могла служить только монета из то-
го металла, который специально признавался мерилом сто-
имости. В Англии золото долгое время после того, как ста-
ли чеканить золотую монету, не признавалось законным пла-
тежным средством. Соотношение между стоимостью золо-



 
 
 

той и серебряной монеты не было установлено никаким за-
конодательным актом или указом, это было предоставлено
установить рынку. Если должник предлагал уплатить золо-
том, кредитор мог или отвергнуть такой платеж, или согла-
ситься на него, причем золото при этом расценивалось по
соглашению между ними. Медь в настоящее время не явля-
ется законным платежным средством, исключая случаи раз-
мена мелкой серебряной монеты. При таком положении ве-
щей различие между металлом, являвшимся мерилом стои-
мости, и металлом, не являвшимся им, имело не только но-
минальное значение.

С течением времени, по мере того как народ приучался
к употреблению монет из различных металлов и таким пу-
тем ближе узнавал соотношение их стоимости, в большин-
стве стран, как мне кажется, нашли целесообразным опреде-
ленно установить это соотношение, объявив законом, что ги-
нея, например, такого-то веса и такой-то пробы соответству-
ет 21 шилл. или является законным платежным средством
для погашения долга этого размера. При таком положении
вещей и при сохранении указанного определенного соотно-
шения разница между металлом, который служит мерилом
стоимости, и металлом, который им не был, имеет лишь но-
минальное значение.

Однако если произойдет какое-либо изменение в этом
установленном соотношении, то указанное различие может
приобрести – или по меньшей мере нам кажется, что оно



 
 
 

приобретает – уже не только номинальное значение. Так, на-
пример, если установленная стоимость гинеи будет умень-
шена до 20 или повышена до 22 шилл., то при исчислении
всех счетов и при выражении почти всех обязательств в се-
ребряных деньгах большая часть платежей сможет быть вы-
плачиваема тем же количеством серебряной монеты, как и
раньше, но для этого будет требоваться совсем другое ко-
личество золотой монеты: большее в первом случае и мень-
шее во втором. Серебро покажется более устойчивым в сво-
ей стоимости, чем золото. Нам будет казаться, что серебро
является мерилом стоимости золота, тогда как золото не яв-
ляется мерилом стоимости серебра. Стоимость золота, по-
видимому, будет зависеть от количества серебра, на которое
его можно обменять, между тем как стоимость серебра не
будет находиться в зависимости от количества золота, на ко-
торое его можно будет обменять. Однако это различие бу-
дет целиком обусловлено обыкновением вести счета и вы-
ражать все крупные и мелкие суммы предпочтительно в се-
ребряной, а не в золотой монете. Банкнота м-ра Друммон-
да в 25 или 50 гиней после изменения указанного рода бу-
дет оплачиваться 25 или 50 гинеями, точно так же, как и
прежде. После указанной перемены она будет оплачиваться
таким же количеством золота, как и раньше, но совсем дру-
гим количеством серебра. При оплате такой банкноты золо-
то покажется более устойчивым в своей стоимости, чем се-
ребро. Золото покажется мерилом стоимости серебра, тогда



 
 
 

как серебро, по-видимому, не будет являться мерилом для
стоимости золота. Если когда-либо получит общее распро-
странение обычай вести счета и выражать всякие денежные
обязательства и кредитные билеты в золоте, то золото, а не
серебро будет принято в качестве металла, специально слу-
жащего мерилом стоимости.

В действительности, пока держится определенное соот-
ношение между стоимостями различных металлов в моне-
те, стоимость самого дорогого металла определяет стоимость
всех монет. 12 медных пенсов содержат полфунта меди не
самого лучшего качества, которая до чеканки едва ли сто-
ит 7 серебряных пенсов. Но поскольку, согласно установлен-
ному соотношению, 12 таких пенсов должны обменивать-
ся на шиллинг, на рынке они признаются имеющими стои-
мость шиллинга, и в любое время на них можно получить
1 шилл. Даже еще до недавнего преобразования золотой мо-
неты в Великобритании золотая монета или по крайней ме-
ре та часть ее, которая циркулировала в Лондоне и в его
окрестностях, меньше отклонялась от установленного веса,
чем большая часть серебряной монеты. Тем не менее 21 ис-
тертый и изрезанный шиллинг признавался равным по сто-
имости гинее, которая, правда, тоже была истерта и изреза-
на, но не в столь большой степени. Недавно изданные прави-
ла довели золотую монету до ее установленного веса с такой
точностью, которая только мыслима для находящейся в об-
ращении монеты какого-либо народа; распоряжение о при-



 
 
 

нятии золота в государственных учреждениях только по ве-
су обещает сохранить такую полновесность золотой монеты
до тех пор, пока оно будет проводиться в жизнь. Серебряная
же монета продолжает обращаться в том же истертом и изре-
занном виде, как и до перечеканки золотой монеты. Несмот-
ря на это, на рынке 21 шилл. такой испорченной серебряной
монеты все еще признается равным по своей стоимости пол-
новесной золотой гинее.

Перечеканка золотой монеты, очевидно, повысила стои-
мость серебряной монеты, которая может быть обменена на
золотую.

На английском монетном дворе из фунта золота чеканят-
ся 441/2 гинеи, которые, считая 21 шилл. в гинее, равны 46 ф.
ст. 14 шилл. 6 п. Таким образом, унция такой золотой моне-
ты стоит 3 ф. 17 шилл. 101/2 п. серебром. В Англии за чекан-
ку монеты не уплачивается никакая пошлина, и всякий, кто
принесет на монетный двор фунт или унцию золота в слит-
ке установленной пробы, получит взамен без всякого вычета
фунт или унцию золота чеканной монетой. И потому приня-
то говорить, что 3 ф. 17 шилл. 101/2 п. за унцию представля-
ют собой монетную цену золота в Англии, т. е. количество
золотой монеты, которое монетный двор выдает в обмен на
слитки золота установленной пробы.

До перечеканки золотой монеты цена слитка золота уста-
новленной пробы на рынке в течение многих лет держалась



 
 
 

выше 3 ф. 18 шилл., иногда 3 ф. 19 шилл. и очень часто 4 ф.
за унцию; весьма вероятно, что эта сумма в стертой и изре-
занной золотой монете редко содержала более одной унции
золота установленной пробы. Со времени перечеканки золо-
той монеты рыночная цена золотых слитков установленной
пробы редко превышает 3 ф. 17 шилл. 7 п. за унцию. До пе-
речеканки золотой монеты рыночная цена всегда держалась
несколько выше монетной; после этой перечеканки она по-
стоянно держалась ниже монетной цены. Но эта рыночная
цена всегда одна и та же, независимо от того, выплачивает-
ся она в золотой или в серебряной монете. Таким образом,
последняя перечеканка золотой монеты повысила не только
стоимость золотой, но и серебряной монеты по сравнению с
золотом в слитках и, вероятно, также по сравнению со все-
ми другими товарами; но так как цена большей части других
товаров колеблется в зависимости от многих других причин,
то повышение стоимости золотой и серебряной монеты по
сравнению с товарами не столь очевидно и чувствительно.

На английском монетном дворе из фунта серебра установ-
ленной пробы чеканятся 62 шилл., содержащие точно так
же фунт серебра установленной пробы. Поэтому принято го-
ворить, что монетной ценой серебра в Англии является 5
шилл. и 2 п. за унцию, или количество серебряной монеты,
которое монетный двор дает в обмен на серебряный слиток
установленной пробы. До перечеканки золотой монеты ры-
ночная цена серебряных слитков установленной пробы бы-



 
 
 

ла в различных случаях 5 шилл. 4 п., 5 шилл. 5 п., 5 шилл.
6 п., 5 шилл. 7 п. и очень часто 5 шилл. 8 п. за унцию. Од-
нако наиболее обычной ценой было, по-видимому, 5 шилл.
7 п. Со времени перечеканки золотой монеты рыночная цена
слитков серебра установленной пробы падала временами до
5 шилл. 3 п., 5 шилл. 4 п. и 5 шилл. 5 п. за унцию, причем
выше последней она не поднималась. Хотя рыночная цена
серебряных слитков значительно понизилась со времени пе-
речеканки золотой монеты, она все же превышала монетную
цену.

Если при установлении пропорции между различными
металлами в английской монете медь оценивается гораздо
выше, то серебро оценивается несколько ниже своей дей-
ствительной стоимости. На европейских рынках унция чи-
стого золота во французской или голландской монете выме-
нивается приблизительно на 14 унций чистого серебра; в ан-
глийской же монете она обменивается на 15 унций, т. е. на
большее количество серебра, чем она стоит, согласно обще-
принятым в Европе расценкам. Но подобно тому как высо-
кая цена меди в английской монете не повышает даже в Ан-
глии цены меди в слитках, так и низкая цена серебра в ан-
глийской монете не понижает цены серебра в слитках. Се-
ребро в слитках все еще сохраняет свою надлежащую про-
порцию к золоту; в силу той же самой причины медь в слит-
ках сохраняет свое соотношение к серебру.

После перечеканки серебряной монеты в правление Виль-



 
 
 

гельма III цена серебра в слитках продолжала держаться
несколько выше монетной цены. Локк объяснял эту высокую
цену разрешением вывозить серебро в слитках при одновре-
менном запрещении вывоза серебряной монеты. Он указы-
вал, что это разрешение вывоза увеличивало спрос на сереб-
ро в слитках сравнительно со спросом на серебряную моне-
ту. Но количество людей, нуждающихся в серебряной моне-
те для сделок по продаже и покупке у себя на родине, несо-
мненно, гораздо больше, чем число тех, кому нужны сереб-
ряные слитки для вывоза их за границу или для каких-либо
других целей. В настоящее время существует такое же раз-
решение вывозить золото в слитках и запрещение вывозить
золотую монету, и тем не менее цена золота в слитках упала
ниже монетной цены. Но серебро в английской монете в то
время, как и теперь, было оценено ниже его действительного
отношения к золоту, и золотая монета (относительно кото-
рой в ту эпоху не полагали, что она требует какой-либо пере-
чеканки) определяла тогда так же, как и теперь, действитель-
ную стоимость всех монет. Подобно тому как перечеканка
серебряной монеты не понизила в то время цены серебра в
слитках до уровня монетной цены, так весьма вероятно, что
и в настоящее время она не приведет к такому результату.

Если бы серебряная монета была приведена к узаконенно-
му весу так же близко, как приведена золотая, то, вероятно,
гинея при сохранении существующей пропорции стала бы
вымениваться на большее количество серебра в монете, чем



 
 
 

она может купить в слитках. Если бы серебряная монета со-
держала в себе полностью узаконенный вес, было бы выгод-
но переплавить ее в слитки, чтобы сперва продать эти слитки
за золотую монету, а затем обменять эту золотую монету на
серебряную с целью превращения последней опять в слиток.
По-видимому, единственное средство для предупреждения
таких нежелательных явлений заключается в некотором из-
менении установленной ныне пропорции между обоими ме-
таллами.

Неудобство это было бы, пожалуй, меньше, если бы се-
ребро в монете было оценено настолько выше надлежащего
соотношения его к золоту, насколько оно ныне оценивается
ниже этого соотношения, при условии, конечно, чтобы од-
новременно с тем был бы издан закон, что серебро может
служить законным платежным средством на сумму не более
1 гинеи, подобно тому как в настоящее время медная моне-
та служит законным платежным средством для суммы не бо-
лее 1 шилл. В таком случае ни один кредитор не оказался
бы в убытке в результате высокой оценки серебра в монете,
так же как ни один кредитор в настоящее время не терпит
убытка от высокой оценки меди. При таком порядке теряли
бы только банкиры. Когда к ним предъявляются усиленные
требования платежей, они нередко стараются выиграть вре-
мя, выплачивая деньги шестипенсовыми монетами, а выше-
указанное правило помешало бы им пользоваться таким со-
мнительным средством для избежания немедленного плате-



 
 
 

жа. В результате этого они вынуждены были бы постоянно
держать в своих денежных шкафах большее количество на-
личных денег, чем в настоящее время. И хотя это, без сомне-
ния, могло бы явиться большим неудобством для них, это
в то же самое время послужило бы солидным обеспечением
для их кредиторов.
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