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Вступление

 
Ко мне на консультации часто приходят лк удивленно задают один и тот же вопрос:

«Мы добросовестно делаем все, что требует сегодняшнее общество: творим добро, пости-
гаем знание, ходим в церковь, помогаем ближним своим, а в результате перебиваемся с хлеба
на воду, а тот, кто поступает вопреки вышесказанному, буквально в жиру утопает. Почему?»

Старшее поколение читателей помнит то время когда каждое учебное заведение укра-
шало изречение «Знание – сила». Те, кто в последнее время серьезно занялся эзотерикой,
знают, что деньги в  первую очередь притягивает сила человека. Таким образом, получен-
ные человеком знания должны автоматически превращаться в его личные деньги. Это в тео-
рии. А на практике, коей является российская действительность все происходит с точностью
до наоборот.

Однажды ко мне на прием пришел 25-летний парень. Поздоровавшись, он сразу преду-
предил: «С головой у меня дело обстоит плохо, поэтому, Сергей Николаевич, рассказывайте
мне все предельно доход А далее он повел повествование о своих делах. «Я уже в школе понял,
что умом не блещу. Математика, история, иностранные языки мне не давались, поэтому только
окончил восемь классов, решил прекратить учебу и начать делать деньги. И я их упорно делал
и делал. Скажу честно, что годам к двадцати трем у меня уже был полный джентльменский
набор машина BMW, квартира в элитном доме с гаражом и бассейном, загородный коттедж,
карточка члена элитного клуба и т. д. Я женился на фотомодели и ждал появления ребенка.
И вдруг меня стала беспокоить мысль: «А сделал ли я свои деньги как положено? Ведь мои
деньги заработаны простыми дилетантскими методами. Другие люди добывают себе капитал,
опираясь по традиции на специальные знания. А я-то, неуч, как из школы вышел, так ни одной
книги не прочитал. Делал деньги на собственный страх и риск. И тогда я дал себе слово впредь
заниматься бизнесом цивилизованно. Обложился книгами и стал читать. Два года читал, при-
менял все прочитанное на практике. И хотите верьте, хотите нет, но за эти два года я поте-
рял что заработал за предыдущие восемь лет». После этих слов моего клиента мы оба долго
и дружно смеялись.

Итак, люди, не имеющие элементарных знаний, владеют сегодня предприятиями по пере-
работке алюминия, нефтеносными скважинами, банками, а то и руководят целыми регионами,
вчерашние же золотые медалисты, ленинские стипендиаты, кандидаты наук работают во вне-
ведомственной охране, продавцами рынке, разнорабочими. И деньги, как вы понимаете ста-
рательно обходят их стороной. Когда на консультациях общаешься с такими людьми, то пони-
маешь, что в течение многих лет они получали вовсе не знания, а информацию, вводящую
человека в заблуждение. Нет, это не касается фундаментальных наук, таких, как физика, мате-
матика, сопротивление материалов и другие, это не касается узкоспециальных знаний, как,
например, самолетостроение или синтез лакокрасочных материалов,  это касается одной-един-
ственной области – представления человека о сам себе и о своих взаимоотношениях с окру-
жающим миром.

В школе эту область знаний пополняла литература, в вузе – философия, в жизни – роди-
тели, общественные организации или более авторитетные товарищи. В последние годы к ним
присоединились эзотерические общества и церковь. Все они в один голос твердят, что созида-
ющей силой, в том числе и той, которая создает капитал, является ДОБРОДЕТЕЛЬ.

Но давайте смотреть в корень психоэнергетических процессов, происходящих в человеке
тогда, когда он стремится к исполнению своих желаний, будь то создание капитала или любых
других. Корнем в таких случаях всегда является энергия.

Служение ДОБРОДЕТЕЛИ подразумевает, что имеющиеся у человека силы и средства
он обязан бесконтрольно израсходовать на  нужды каждого, кто обратится к  нему со  своей
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бедой. А только то, что у него останется (если останется!), употребит на достижение собствен-
ных целей. Возвышенно! Благородно! Красиво! Но даже ребенку понятно, что к цели приходит
тот, кто сохранил для этого свои силы и сконцентрировал их только на достижении желаемого.
Тот, кто разбазарил свои силы и средства, желаемого не получит. Вышесказанное очевидно.
И тем не менее большинство россиян не могут воспользоваться этой истиной, поскольку всю
сознательную жизнь их учили обратному.

Отечественная литература (ее мы изучали в  школе) так и  не  создала положительный
образ героя, сумевшего заработать деньги. Герои Достоевского, Толстого, Чехова, наоборот,
всячески порочат богатых людей. Идеология социализма вообще проповедовала, что лишние
деньги – зло, а смысл жизни – это вовремя заполнять «закрома Родины». Пришедшая на смену
ей христианская идеология также знаменита своим постулатом: «скорей верблюд пролезет
в игольное ушко, чем богатый попадет в рай». Представители мира эзотерики не нашли в себе
смелости хоть в чем-то оспорить догматы христианства.

Но богатые люди – это в первую очередь сильные люди. Российское же общество создало
целую культуру, называемую «Великая русская гуманистическая мысль», целью которой явля-
ется не дать именно сильным людям прорасти на плодородной отечественной почве.

Повторюсь: деньги и удача любят сильных. Отсюда первое правило победителя – не раз-
базаривать собственную энергию и деньги на посторонние цели, кто бы вас об этом ни просил.

А вот второе правило – надо ежедневно и ежечасно подпитывать себя энергией дополни-
тельно к той, которой наделила вас природа.
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Часть I

Твои друзья – твои пороки
 

Что это за дополнительная энергия, откуда она взялась и как получить ее в свое распо-
ряжение? Об этом и пойдет разговор в первой части нашего повествования.

Всякий, кто читает гороскопы и примеряет на себя те характеристики, которые
соответствуют его дате рождения, знает, что для представителя каждого зодиакаль-
ного знака существуют так называемые зоны комфорта. Под  зонами комфорта подразу-
меваются способ поведения человека в среде и характер его взаимоотношений как с окружаю-
щими людьми, так и с самим собой, следуя которому человек чувствует себя легко, уверенно,
а главное, абсолютно безопасно. Для представителей каждого зодиакального знака суще-
ствует свой характер взаимоотношений с миром, приводящий его к душевной гармонии.
Другое дело, что у каждого знака зодиака существует не одна, а две зоны комфорта. Астро-
логи, публикующие свои наблюдения за тем, как, например, должны вести себя Девы,
чтобы достичь душевной гармонии и успеха в жизни, а как Водолеи, в большинстве своем
отслеживают первую зону комфорта данных зодиакальных знаков. Пребывая на первом
уровне реализации зодиакального знака, человек может худо-бедно существовать в окружаю-
щем мире, последний не грозит ему серьезными катаклизмами, но в то же время такой человек
не способен заставить окружающий его мир, образно говоря, «плясать под свою дудку». То
есть попытки человека получить от этого мира нечто большее, нежели ему отведено жизнью,
окажутся тщетными. Люди, пребывающие в первой зоне комфорта, всегда будут строительным
материалом в руках невидимого архитектора и никогда сами не станут творцами. Последними
смогут быть только те, кто вышел на высший уровень реализации своего зодиакального знака.
Поэтому первый уровень реализации зодиакального знака мы будем в дальнейшем назы-
вать низшим, а второй уровень — высшим.

По большому счету низший уровень реализации знака является своеобразной ловуш-
кой для тех людей, которые непременно хотят быть творцами своей жизни, своего счастья,
а не довольствоваться отведенной ему долей. Ловушка же расставлена следующим образом.
Ну кто из нас не  стремится к душевной гармонии, покою и чувству защищенности? Стре-
мятся все. Кто из нас, обретя вышеописанное состояние, не боится его потерять в результате
неверного шага? Боятся все или почти все. Человек понимает, что пребывание в данной зоне
душевного комфорта, с одной стороны, защищает его от беды, но, с другой стороны, препят-
ствует осуществлению его амбициозных желаний. Тогда человек чаще всего гасит в себе эти
желания. Общеизвестно, что идти вперед труднее всего тому, кому есть что терять там, где он
находится. Так, обретя долгожданную гармонию, человек рискует лишить себя возможности
стать творцом собственной жизни. Что касается его материального положения, то оно будет
всегда достаточным для физического существования, однако многократно преумножить его,
находясь на низшем уровне реализации знака, практически невозможно.

Невозможность выстроить свою жизнь в соответствии со своими амбициями объясня-
ется тем, что при нахождении человека на низшем уровне реализации знака ему недоступна
та зодиакальная энергия, которая одна лишь способна заставить окружающий мир вращаться
в направлении, нужном честолюбцу.



С.  Н.  Попов.  «Думай и богатей по-русски – 2. Психология бизнеса»

9

 
Глава 1. Созидающая… боль

 
У меня на приеме сидит Тамара Львовна (день рождения 4 апреля), 40-летний доктор

наук. Посетительница  – откровенно красивая, но, увы, ее глаза нет-нет да и  затуманивают
слезы. «Сергей Николаевич, я устала жить одна, я устала сама себе зарабатывать на хлеб насущ-
ный, я хочу, чтобы рядом был мужчина, который бы должным образом материально обеспечи-
вал семью, а я была бы при нем простой домохозяйкой. Почему в моей жизни все получилось
строго наоборот?»

«Потому что вы Овен, а значит, с детства вы всегда ощущали себя сильной и деятель-
ной, – отвечаю я. – Вы знали, что если вам чего-то недостает, надо брать „ноги в руки“ и немед-
ленно отправляться в погоню за целью. Нет денег – надо не задумываясь идти и зарабатывать
их. Нет мужчины – надо наряжаться, краситься и отправляться туда, где мужчины в избытке,
например на стадион или в турпоход».

«А что же в этом плохого, Сергей Николаевич? – перебила женщина. – Поступая так, я
чувствовала себя, что называется, «в своей тарелке». Овен такой знак, который не может ждать
милости от природы. Это в любом гороскопе написано». – «Это и есть ловушка, расставленная
природой тем, кто появился на свет под знаком Овна. Вы осваивали низший уровень реализа-
ции этого знака, довольствовались первой зоной комфорта. Энергии этого уровня достаточно
лишь для решения сиюминутных проблем, – отвечаю я. – Энергия, способная преобразовать
жизнь согласно вашим желаниям, лежит в другой плоскости». – «В какой?» – интересуется
женщина. «Овен – это первый знак всего зодиакального цикла. Образно говоря, он выпол-
няет функцию фундамента для зодиакального столба. От этого и надо отталкиваться в поиске
высшего уровня реализации этого знака, – объясняю я. – Главное качество фундамента – это
неподвижность в любых ситуациях, что бы ни произошло. Вы помните песню «Атланты дер-
жат небо на каменных руках»?» Тамара Львовна утвердительно кивнула головой. «Там есть
такие строки: «…держать его махину не смех со стороны – напряжены их спины, колени све-
дены». То есть эмоциональное состояние «фундамента» – это терпение. Терпение же всегда
вызывает к жизни энергию мазохизма. Таким образом, если в вашей жизни, Тамара Львовна,
произошло нечто, что вас не устраивает, в первую очередь следовало не предпринимать немед-
ленно активных действий, как вы это делали, а, напротив, погасить в себе желание совершать
поспешные шаги, направленные на то, чтобы что-то изменить сию же минуту. Надо, образно
говоря, сидеть и страдать». – «Страдать смиренно, по-христиански?» – уточнила собеседница.
«Нет, вся тонкость в  том, что страдать надо не по-христиански, а, я бы сказал, «по-корси-
кански», то есть с надеждой на отмщение. Например, традиционная ситуация: все подружки
по парам в тишине разбрелись, только вы, Тамара Львовна, в этот вечер засиделись одна. Пер-
вое, что не надо делать, это бежать и немедленно тоже находить себе мужчину на этот вечер». –
«А я всегда бежала и находила!» – воскликнула женщина. «А затем прогоняли его в шею,
потому что он был совсем не тот, что вам требовался», – высказал предположение я. Собе-
седница утвердительно кивнула головой. «Так вот, повторяю, не надо поддаваться первому
желанию и стремиться немедленно что-то изменить. Надо сидеть и мучиться от того, что вы
в этот вечер оказались не у дел. Но не просто мучиться, а осознанно обдумывать месть тем
из своих подруг, кто в этот вечер обрел пару. Я бы даже избежал слова «месть», а назвал это
«грядущей моральной компенсацией». Конечно, не надо никому желать ни разлуки, ни тем
более смерти. Надо искренне хотеть, чтобы за ваши сегодняшние страдания судьба в ближай-
шие дни одарила вас таким поклонником, чтобы те из подруг, кто сегодня счастлив, в будущем,
глядя на вас, «полопались от зависти». – «Это уже садистские мысли», – подсказала женщина.
«Совершенно правильно, – подтвердил я. — Способность Овна преобразовывать окружаю-
щий мир по своему усмотрению базируется именно на энергии, имеющей садомазохист-
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ский окрас. А теперь подведем итог: после удара извне, погасив в себе первое желание дей-
ствовать, пострадав сам и мысленно заставив страдать других, Овен спустя несколько дней
с удивлением обнаруживает, что мир сам вдруг подбрасывает ему тот подарок, о котором
он мечтал. Если по аналогичной схеме реализуется сначала одно, затем второе, затем третье
ваше желание, то со временем вы почувствуете себя спокойно и уверенно, то есть войдете
в зону комфорта, соответствующую высшему уровню реализации знака Овна», – подвел я итог
беседы.

Тамара Львовна с того дня больше не гонялась за мужчинами, а делала все так, как я
советовал. Вскоре мужчины нужного уровня обеспеченности стали находить эту женщину. Она
вступила в брак и перестала сама добывать себе хлеб насущный.

Я описал общий механизм, позволяющий Овну вызывать к жизни ту энергию, которая
позволяет ему легко осуществлять свои желания.

Если речь идет о том, как коммерсанту-Овну достигать своих целей, то в памяти воскре-
сает такой случай.

Когда Руслан впервые появился у меня на приеме, это был счастливейший из мужчин.
У него была высокооплачиваемая работа – «очистка фирм», то есть подготовка предприятия
к закрытию или, наоборот, к возобновлению бурной финансовой деятельности. Работы было
невпроворот, как следствие – денег тоже было в избытке. На что тратить деньги, вопросов
не возникало. У Руслана была красивая молодая жена, которой он охотно преподносил дорогие
подарки, возил за границу и т. д.

Но в результате известных событий августа 1998 года коммерческая жизнь затормози-
лась, услуги Руслана стали не нужны, у мужчины возникли проблемы с деньгами. Он повторно
обратился ко мне. Когда переступил порог, я просто не узнал его: плечи ссутулились, взгляд
стал неуверенным, бегающим, руки нервно вздрагивали. «Таким меня сделало безденежье, –
пояснил Руслан, заметив, как я пристально рассматриваю его. – Вернее, не само безденежье,
а моя полная неспособность хоть как-то переломить ситуацию, вернуть те заработки, которые
были у меня до кризиса. Думаете, я сижу сложа руки? Ничего подобного! Я звоню по всем зна-
комым, по всем объявлениям с предложением работы, я ношусь по городу, встречаюсь с нуж-
ными людьми, с директорами фирм, с другими работодателями. И все бесполезно. И в довер-
шение всего от меня ушла жена. К кому бы вы думали? К моему помощнику. Был у меня
мальчиком на побегушках, а после кризиса стал торговать сельскохозяйственными продук-
тами. Кое-какие деньжонки у него имеются. Конечно не те, что когда-то были у меня. Но все же
деньги! Знаете, как мне обидно и больно?! Я всем звоню, мечусь, встречаюсь еще и для того,
чтобы заглушить страдание».

«Это и есть ваша главная ошибка, – перебил я Руслана, – мужчина-Овен должен именно
побольше страдать, например, как вы, от отсутствия денег и при этом ровным счетом ничего
не делать для того, чтобы они появились, то есть ждать, когда высокооплачиваемая работа
сама упадет на голову. Мелкие заработки, как, например, у вашего бывшего заместителя, вас
не достойны. Вам надо, страдая от безденежья, только ждать серьезных предложений. И вот
только тут брать быка за  рога. Серьезные предложения обязательно поступят, потому что
именно страдания, то есть энергия мазохизма, обеспечивают Овну достижение его заветных
целей. И  еще важно, если достижение заветной цели связано у  вас с  элементом мести. То
есть добиваясь своего, вы, например, думаете, что какой-то конкретный человек будет рвать
на себе волосы, когда я получу работу с зарплатой как до кризиса». – «Я знаю, кому мне сле-
дует отомстить таким образом!» – воскликнул мужчина. «Я тоже знаю», – подумал я, имея
в виду, конечно же, жену моего клиента. Руслан выполнил мое задание. Он перестал метаться
в поисках высокооплачиваемой работы или разовых заработков, а просто целыми днями лежал
на диване и «профессионально страдал», выстраивая в голове сцены грядущего торжества над
своей супругой тогда, когда он вновь обретет былые заработки. Страдать пришлось недолго.
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Через две с половиной недели ему предложили подготовить фирму к ведению активной дея-
тельности по  продаже леса. (Осенью 1998  года после падения курса рубля начался строи-
тельный бум, россияне вкладывали стремительно обесценивающиеся деньги в постройку дач,
ремонт квартир и т. д.) За первым предложением Руслану тут же последовали другие. Его зара-
ботки быстро достигли того уровня, который он имел до кризиса. Жене, конечно, Руслан ото-
мстил. Когда последняя, прослышав о его новых заработках, заявилась к нему домой с пред-
ложением «начать все сначала», он вызвал такси и отправил ее к своему бывшему компаньону,
доходы которого и впрямь были смехотворными по сравнению с теми, что имел Руслан.

Возможности Овна, идущего к своей цели через страдания, часто граничат с мистикой.
Об этом мой следующий рассказ.

Однажды из подмосковного города Сергиева Посада ко мне приехала 45-летняя жен-
щина. Она привезла с собой целый ворох фотографий, на которых была отснята ее прекрас-
ная четырехкомнатная квартира в новом блочно-панельном доме. «Наша квартира проклята, –
не уставала повторять посетительница. – Из нее выталкивает людей». А история была такова.

Нина Борисовна (так звали женщину) с мужем приобрели квартиру как раз перед возвра-
щением сына из армии. Покупка квартиры была сделана с расчетом, что по приходе из армии
сын женится, и, дабы не отпускать любимое чадо далеко от себя, ему создали необходимые
условия рядом. С этой целью и была приобретена квартира из четырех комнат. Вместе с квар-
тирой Глебу (имя сына) была найдена и невеста. Поскольку Нина Борисовна была женщина
властная и возражений не терпела, то и будущую жену сыну подыскала такую, чтобы была
«тише воды, ниже травы», а точнее, присмотрела девочку из детского дома, у которой не было
ни отца, ни матери, и в случае размолвки со свекровью идти ей было некуда.

Вернулся из армии сын, сыграли свадьбу и зажили. Но только благополучная жизнь про-
должалась недолго, примерно год. Через год Глеб поехал в командировку на Дальний Восток
и прислал оттуда телеграмму, что встретил другую женщину и останется с ней. Более того, при-
ехав на несколько дней в Сергиев Посад, он не только оформил развод с женой, но и выписался
с данной жилплощади. Люся, его бывшая жена, осталась жить с родителями мужа, потому
что, во-первых, была там прописана, а во-вторых, как уже говорилось, идти ей было некуда.
Следующим из квартиры ушел свекор, ушел трагично, как говорится, «вперед ногами». Сер-
дечный приступ застал мужчину одного дома без лекарств. Нина Борисовна и Люся остались
в огромной квартире вдвоем. Но вдруг у Нины Борисовны неожиданно тяжело заболевает мать
в глухой тамбовской деревне, заболевает так, что ей требуется постоянный уход. Кроме Нины
Борисовны, ухаживать за женщиной было некому, и она уехала в Тамбовскую область. Болезнь
матери протекала так, что ни улучшений, ни ухудшений не наступает, и жительница Сергеева
Посада уже год вынуждена проживать под Тамбовом. «Такое ощущение, – делилась со мной
своими наблюдениями Нина Борисовна, – что что-то всех нас словно выталкивает из новой
четырехкомнатной квартиры». «Не что-то, а кто-то», – поправил я собеседницу. «Вы думаете,
это Люся? Не может быть, – замахала руками женщина. – Тихая девушка, со светлой душой». –
«Во-первых, скажите мне, когда Люся родилась?»

– Пятнадцатого апреля. Она – Овен.
– Во-вторых, признайтесь мне, только честно, сладко ли ей жилось в вашем доме?
– Думаю, что нет, характер у меня не дай Бог! Но она ни разу не то что словом не ответила,

а даже косо не посмотрела. Только вижу, как сожмется вся и терпит, терпит, терпит. Страдала,
конечно, от меня девушка, что и говорить.

– А теперь припомните самое главное, говорила ли Люся о том, что у нее есть заветная
мечта?

– Конечно, говорила. Она мечтала иметь собственную квартиру.
–  Вот и  ответ на  вопрос, почему квартира, в  которой она прописана и  живет, посте-

пенно освобождается от  остальных обитателей. Молодая женщина, рожденная под знаком
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Овна, конечно, не имела специальных эзотерических знаний, но исключительно в силу жиз-
ненных обстоятельств вела себя так, как должен вести представитель этого знака, находясь
на высшей ступени реализации: получая от жизни пощечины, она не стремилась немедленно
отвечать на них, а страдая, мечтала об отмщении в виде воплощения своего самого заветного
желания. И в результате окружающий мир немедленно стал преобразовываться так, чтобы ее
мечта получила материальное воплощение.

– Я посоветовал Нине Борисовне, не теряя времени, разменять имеющуюся жилплощадь
так, чтобы невестке досталась собственная квартира. Спустя несколько недель, после того как
Нина Борисовна это сделала, ее мать резко пошла на поправку, а сын навсегда вернулся с Даль-
него Востока. Мужа, к сожалению, вернуть было уже нельзя.

Строго напротив Овна расположены Весы, являющиеся седьмым по  счету зодиакаль-
ным знаком. ЗНАКИ, РАСПОЛОЖЕННЫЕ «ЧЕРЕЗ ШЕСТЬ», КАК ПРАВИЛО, БАЗИРУ-
ЮТСЯ НА  ОДНИХ И  ТЕХ  ЖЕ ЭНЕРГИЯХ. НАПОМНЮ, ЧТО БАЗОВОЙ ЭНЕРГИЕЙ
ОВНА ЯВЛЯЕТСЯ ЭНЕРГИЯ САДОМАЗОХИЗМА. ЗНАЧИТ, И ТЕМ, КТО ПОЯВИЛСЯ
НА СВЕТ ПОД ЗНАКОМ ВЕСЫ, СЛЕДУЕТ АПЕЛЛИРОВАТЬ ИМЕННО К НЕЙ.

Скажу честно, что из  общего числа людей, не  способных самостоятельно выбраться
из  житейских неурядиц, по  моим наблюдениям, 50  процентов приходится именно на  тех,
кто принадлежит к  знаку Весов. Почему это происходит? Да потому, что ВЫСШИЙ
УРОВЕНЬ РЕАЛИЗАЦИИ ДАННОГО ЗНАКА И  СВЯЗАННАЯ С  НИМ ЗОНА КОМ-
ФОРТА НАСТОЛЬКО ПРОТИВОРЕЧАТ ОБЩЕПРИНЯТЫМ НОРМАМ ОБЩЕСТВЕННОЙ
МОРАЛИ, ЧТО МАЛО НАЙДЕТСЯ СМЕЛЬЧАКОВ БРОСАТЬ СТОЛЬ ДЕРЗКИЙ ВЫЗОВ
ОБЩЕСТВУ ВО ИМЯ СОБСТВЕННОГО БЛАГОПОЛУЧИЯ.

На прием пришел молодой человек. Сообщил, что он – Весы по гороскопу, и спросил,
какому делу себя посвятить, в какой фирме работать, чтобы преуспеть в бизнесе. Я не задумы-
ваясь ответил: «Посвятите себя тому делу и устройтесь работать на ту фирму, где вы сможете
принести как можно больше вреда». Видели бы вы реакцию моего собеседника! Но зато, когда
он пришел в себя, он сказал: «А знаете, Сергей Николаевич, вы абсолютно правы!» – и поведал
мне следующее.

В школе он мечтал стать офицером ракетных войск. Поступил в Нижегородское учи-
лище соответствующего профиля, с отличием закончил его и попал в действующую армию.
И там мечта столкнулась с явью и разбилась вдребезги. Молодой человек понял, что нельзя
тратить лучшие годы на рутинную военную службу, но подать рапорт и уйти «на гражданку»
в ту пору он не мог. Он стал делать все, чтобы его, попросту говоря из армии выгнали. Опаз-
дывал на службу, грубил начальству, не занимался с подчиненными. Но, к своему удивлению,
вместо того чтобы оказаться «на гражданке», он через три месяца подобного несения службы
оказался в штабе округа. О такой карьере никто из самых добросовестных молодых офицеров
не мог и мечтать! Но и в штабе округа мой посетитель делал все, чтобы быть демобилизован-
ным за поведение, несовместимое с обликом российского офицера, а в результате не только
не получил ни одного взыскания, но и едва ли не один вовремя получал зарплату, когда боль-
шинству его сослуживцев выплату денег задерживали.

Наконец законодательство изменилось, мой собеседник подал рапорт и демобилизовался
из Вооруженных сил и стал искать себя «на гражданке». И вот тут из любимца судьбы и окружа-
ющих людей он превратился в неудачника и изгоя. Парень изо всех сил старался верой и прав-
дой служить той фирме, в которую его взяли на работу, а его увольняли за халатность и отсут-
ствие инициативы. Он стремился быть предельно честным с деловыми партнерами, а эти же
партнеры его бессовестно «кидали». Он был предан своему патрону, а  этот патрон сам же
и подставлял его.

«Так что, Сергей Николаевич, – закончил свой рассказ посетитель-Весы, – ив самом деле,
когда я хотел навредить тем, с кем работал, я преуспевал, у меня были семья, жилье, зарплата,
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а когда искренне хотел помочь окружающим, то об меня попросту вытирали ноги. Сейчас я
сижу без денег, от меня ушла жена, мне негде жить».

Дело в том, что низшим уровнем реализации человека, родившегося под знаком Весов,
является такой характер взаимоотношений с окружающим миром,

при котором человек стремится подарить этому миру столько себя, сколько может в дан-
ный момент, робко рассчитывая на то, что за этот дар ему когда- то будет возвращено если
не сторицей, то, по крайней мере, в адекватном размере. Все охотно пользуются бесплатными
услугами Весов, и никто, конечно, Весам ничего не возвращает, но последние продолжают
верить в некую высшую справедливость, просто потому, что так им комфортно думать, так
им комфортно жить. Но в этом случае инструмент исполнения желаний Весов находится
в  «зачехленном» состоянии, а  сам человек является игрушкой в  руках окружающих,
исполнителем чужой воли. Как достать из  чехла инструмент исполнения желаний,
я поясню на примере консультаций, которые я даю представительницам прекрасного
пола.

Женщинам, рожденным под знаком Весов, я всегда говорю следующее: Окружающим
будет не менее приятно находиться с вами рядом, если ваши мысли и дела будут направлены
на  то, чтобы, наоборот, причинять хотя  бы маленькие страдания не  себе, а  им. Если вам,
например, предстоит свидание, обязательно опоздайте на него, заставив мужчину нервничать,
а придя на встречу и получив свой букет цветов, вместо слов благодарности немедленно сде-
лайте дарившему какое-нибудь едкое замечание. Например: «Твой костюм тебя сильно старит
(или полнит)». А главное, приучите себя получать удовольствие от подобных поступков, и вы
с удивлением заметите, что люди не только не избегают вас, а, наоборот, стремятся подста-
вить свой лоб, чтобы получить очередной щелчок от вашей очаровательной ручки. Потому
что, когда вы даже в шутку мучаете людей, вы излучаете такую энергию, которая дарит им
уникальные живительные силы. Объем полученных сил столь велик, что причиненная вами
боль просто не идет в счет.

ЕСЛИ ХУДОЖЕСТВЕННЫЙ ОБРАЗ ЧЕЛОВЕКА, РОЖДЕННОГО ПОД ЗНА-
КОМ ОВНА,  — ФУНДАМЕНТ, ТО ОБРАЗ ЧЕЛОВЕКА, ПОЯВИВШЕГОСЯ НА  СВЕТ
В ВЕСАХ, — ПАЛАЧ. ПОЭТОМУ В ШУТКУ КАЗНИТЕ ВСЕХ, КТО ПОПАДАЕТ ВАМ
ПОД РУКУ, И ЭТИ ЛЮДИ БУДУТ С РАДОСТЬЮ ИСПОЛНЯТЬ ВСЕ ВАШИ ЖЕЛАНИЯ,
В ЧИСЛЕ КОТОРЫХ НАХОДИТСЯ И РЕШЕНИЕ ВАШИХ МАТЕРИАЛЬНЫХ ПРОБЛЕМ.

Что касается предпринимательской братии, то здесь вышеописанная форма поведения
тоже быстро приносит свои плоды.

Евдоким был типичный московский интеллигент. Архитектор по  образованию, да
к  тому  же рожденный под знаком Весов, он был хрупким, застенчивым, обаятельным.
И конечно же, ему доставалось и от коллег по работе, особенно от начальницы. Последняя про-
сто извела своего подчиненного постоянными придирками. Евдоким консультировался у меня,
что ему делать. Я рассказал про спасительное для знака Весов стремление причинить кому-
либо боль раньше, нежели этот субъект причинит боль тебе. Порекомендовал именно так отно-
ситься к своей начальнице хотя бы на уровне собственных мыслей, если обстоятельства не поз-
воляют совершать подобные поступки воочию.

Евдоким позвонил вечером на  следующий день, и  вот что он рассказал. «По  дороге
на работу я вдруг вспомнил, что моя начальница с текущего дня в отпуске. А мне хотелось как
можно быстрее апробировать предложенный вами метод. Эта мысль посетила меня в метро, и я
стал думать, кто бы теперь мог стать объектом моего воздействия. Передо мной стоял мужчина
и вел себя откровенно вызывающе: в переполненном вагоне он толкал пассажиров, грубил. Я
стоял у него за спиной. Поэтому искренне стал обдумывать, какую боль я смог бы причинить
этому и впрямь неприятному мне человеку. Наступлю ему на ногу, думал я, толкну его локтем
в бок. Неожиданно стоящий впереди грубиян обернулся, широко улыбнулся во весь рот и веж-
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ливо у меня поинтересовался: «Вы сейчас не выходите?» Я на следующей станции и впрямь
должен был выходить, поэтому ответил: «Да». Тогда «грубиян» бесцеремонно отодвинул рукой
стоявших на моем пути пассажиров и предложил мне: «Выходите, пожалуйста».

«Что это за эффект?» – поинтересовался Евдоким.
Я ответил: «Все произошедшее – результат того, что вы вызвали к жизни базовую энер-

гию своего зодиакального знака – энергию палача» – и посоветовал впредь пользоваться ею
для осуществления своих глобальных планов. Евдоким воспользовался. Об этом отдельный
рассказ.

Когда Евдоким проезжал по одному из уголков Подмосковья, ему вдруг бросился в глаза
коттеджный городок. Взгляд архитектора отметил, что дворы вокруг коттеджей в лучшем слу-
чае засеяны газонной травой, а то и не ухожены вовсе. «Надо же, такие деньги в строительство
дома вбухать, а во двор выйти противно», – подумал Евдоким. В голове мелькнула мысль:
«А что если предложить владельцам коттеджей проект обустройства территории вокруг дома».
Но эта мысль наткнулась на другую: «Я не имею представления о том, как это делать». Но тогда
Евдоким вспомнил мой совет: все делать назло, с возможным причинением дискомфорта или
боли своим клиентам. Он решил: «Ну и что, что я не разбираюсь в дизайне ландшафта? Вла-
дельцы этих коттеджей наверняка бандиты или ворюги, и назло им можно предложить любой
проект, который мне просто придет в голову, и выдать его за последний крик европейской
моды, чтобы иметь успех у этой публики. Надо лишь солидно выглядеть и уверенно говорить».
Машины у архитектора не было. Но Евдоким, решив просто поиздеваться над своими потенци-
альными клиентами, попросил приятеля, у которого, наоборот, не было ничего, кроме шикар-
ного авто, сыграть роль его персонального водителя. Джип «Ниссан-Патрол» был хоть и старый
и восстановлен после аварии, но в любящих руках выглядел, как игрушка.

В  выходной день Евдоким сел в  «Ниссан-Патрол». В  первом  же коттеджном поселке
джип затормозил у дома, во дворе которого был замечен хозяин. Евдоким в первую очередь
обидел владельца коттеджа замечанием, почему его участок до сих пор необустроен. «А как
это?» – в свою очередь поинтересовался хозяин с толстой золотой цепью на шее. Евдоким,
расположив на коленке блокнот, кое-как набросал эскиз, на котором было и озерко, и камни-
валуны, и беседка, и цветник, и даже альпийская горка. Эскиз привел в восхищение владельца
коттеджа и  толстой золотой цепи. «А  вы кто?»  – поинтересовался он. Евдоким предъявил
диплом архитектора. «Братан, сколько я тебе должен вот за это?» – поинтересовался хозяин,
вырывая из рук архитектора листок с «проектом». Евдоким опять-таки решил сделать больно
своему «клиенту» и назвал фантастическую, по его меркам, сумму в одну тысячу долларов.
К его изумлению, хозяин немедленно принес требуемую сумму. Евдоким отстегнул приятелю
аж «стольник баксов» за прокат машины и решил в этот день больше не искушать судьбу. Впо-
следствии он искушал ее много раз, продавая за баснословные деньги клочок бумаги с наспех
нарисованными на нем беседками, ручейками, декоративными посадками. Постепенно мой
клиент стал специалистом по обустройству приусадебных участков. Эта переквалификация
круто изменила его жизнь, сделав весьма состоятельным человеком. Однако Евдоким твердо
усвоил правило: если хочешь заработать деньги, надо причинить клиенту хотя бы незначитель-
ную боль.

Кстати, о боли – еще один курьезный случай, имевший место со знаком Весов.
Елизавета пришла ко мне по поручению того зубоврачебного отделения, в котором она

работала хирургом. Коллег Лизы буквально приводило в изумление поведение больных, ока-
завшихся в ее врачебном кресле. Удаление зубов – процедура неприятная. Больной редко даже
благодарит хирурга, вскакивает и, держась за щеку, быстро убегает прочь. Так ведут себя все
больные… за исключением тех, которым зубы удаляла Елизавета. К удивлению женщины и ее
коллег, больной после удаления зуба не только не спешил уйти, но напротив, вцепившись паль-
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цами в подлокотники кресла, буквально молил: «Доктор, а нельзя ли мне удалить еще что-
нибудь?»

Я объяснил Лизе, что для людей целебной и даже приятной является та боль, которая
причиняется им руками Весов. (А моя посетительница, как уже догадывается читатель, роди-
лась именно под этим знаком.) Я привел Лизе в пример садомазохистские салоны, где так назы-
ваемые женщины-хозяйки умышленно причиняют боль своим клиентам, разумеется, с согла-
сия последних и за весьма солидную плату. Большинство женщин, избравших тот бизнес, –
Весы. Их клиенты – очень обеспеченные люди, заработки которых после посещения вышеопи-
санных салонов многократно возрастают. Лиза не стала открывать садомазохистский салон,
но она открыла свой частный зубоврачебный кабинет, и река клиентов бойко потекла к ней,
поскольку из уст в уста быстро распространялась весть о чудо-хирурге, у которого процедура
удаления зуба – несказанное удовольствие.
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Глава 2. Независимость и стяжательство

 
ЛЮДИ, РОДИВШИЕСЯ ПОД ЗНАКОМ ТЕЛЬЦА,  – ЭТО САМО ВОПЛОЩЕНИЕ

«ВЕЛИКОЙ РУССКОЙ ГУМАНИСТИЧЕСКОЙ МЫСЛИ». ИХ СЕРДЦА ПЕРЕПОЛНЯЕТ
ЛЮБОВЬ К  БЛИЖНЕМУ СВОЕМУ, А  РУКИ БУКВАЛЬНО ЧЕШУТСЯ ОТ  ЖЕЛАНИЯ
СДЕЛАТЬ БЛАГОЕ ДЕЛО ДЛЯ ЭТОГО ЧЕЛОВЕКА – ПРЕВРАТИТЬ ЕГО ЖИЗНЬ В РАЙ
НА  ЗЕМЛЕ. НО  БИБЛЕЙСКАЯ ИСТИНА ГЛАСИТ, ЧТО БЛАГИМИ НАМЕРЕНИЯМИ
УСТЛАНА ДОРОГА ОТНЮДЬ НЕ В РАЙ, А В АД. И вот что за этим кроется для тех, кто
появился на свет под знаком Тельца.

Леонид был родом из города Калач-на-Дону. Приехал в Москву и стал заниматься недви-
жимостью, но только не квартирами и дачами, а нежилыми помещениями, которые пригодны
под офис, ресторан, склад и т. д. Деньги в этом бизнесе крутились сумасшедшие. Коллеги Лео-
нида менее чем за год покупали себе квартиры в Москве. А вот молодому человеку заработки
в руки не шли.

Когда мы анализировали причины неудач Леонида, я заострил внимание на следующем
фрагменте его рассказа: «Я очень любвеобильный человек. „Камасутра“  – моя настольная
книга. Женщины, с которыми я был близок, говорили мне, что лучше мужчины, чем я, у них
не было и нет. И тем не менее в свои тридцать два года я так и не смог создать семью. Когда я
начинал жить с очередной женщиной, которую рассматривал как свою будущую жену, я хотел
дать ей все: квартиру в элитном доме, отдых и на престижном курорте, и в собственном котте-
дже за городом, одеть хотел так, чтобы подруги завидовали. Я вкалывал от рассвета до заката,
чтобы дать ей это. А деньги не шли. Но не безденежье становилось причиной разрыва наших
отношений. Как бы я ни был восхитителен со своими подругами ночью в постели, я замечал,
что при свете дня они меня просто видеть не могли. Причем, как видите, я не только не урод,
а даже хорош собой. И, как я уже сказал, каждый раз все заканчивалось одним и тем же: та,
о которой я думал как о своей будущей жене, или выпроваживала меня, или уходила сама».

«Стремление зарабатывать деньги во имя нужд другого человека – вот причина ваших
неудач в  бизнесе,  – начал разговор я.  – Дело в  том, что ЗОНОЙ КОМФОРТА, СООТ-
ВЕТСТВУЮЩЕЙ НИЗШЕМУ УРОВНЮ РЕАЛИЗАЦИИ ЗНАКА ТЕЛЬЦА, ЯВЛЯЕТСЯ
СТРЕМЛЕНИЕ ОБРЕСТИ В ЖИЗНИ НАДЕЖНОГО СПУТНИКА И ЗАЩИТНИКА И ПРИ-
СЛОНИТЬСЯ К  НЕМУ КАК К  КАМЕННОЙ СТЕНЕ. Нет, как мы видим, Тельцы вовсе
не захребетники по своей сути; скорее наоборот – если они находят предмет поклонения, то все
свои силы, духовные и физические, бросают на благо совместного союза. Но парадокс заклю-
чается в том, что деньги к ним в этом случае не идут – это первый нонсенс. Но есть
и второй: чем больше Тельцы стремятся вложить в своего партнера, тем большее раз-
дражение они у него вызывают.

Вся хитрость в том, что людям, родившимся под знаком Тельца, никогда нельзя стре-
миться опереться на партнера по браку или по бизнесу как на кирпичную стену, и уж тем
более нельзя стремиться заработать деньги, дабы потратить их на нужды постороннего чело-
века. Это во-первых. А во-вторых,
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